Паспорт стартап-проекта «Разработка проекта по использованию малых беспилотных летательных аппаратов для мониторинга ЛЭП»
для прохождения отборочной экспертизы стартап-проекта и темы ВКРС
	Число участников стартап-проекта и их компетенции (не более пяти человек)
Оценивается укомплектованность команды и наличие опыта участников в реализации технологических и инновационных проектов
	1. [bookmark: _GoBack]Потанин Максим Вячеславович, автор проекта, победить конкурса НИР «Шаг в науку». Участник интенсива «Лидеры РЭУ» в 2025 году. Работал менеджером полного цикла в промышленно-инжиниринговой компании. 

	Минимальные стартовые затраты стартап-проекта
Оценивается проведенный финансовый анализ по стартовой реализации продукта
	Cтартовые вложения в проект составляют 5 000 000 рублей. Источником финансирования выступают собственные средства автора. Заемные средства и внешние инвестиции на этапе запуска не привлекаются. 
Стартовые инвестиции: 
1. Маркетинговые мероприятия (персональные презентации, участие в отраслевых мероприятиях, цифровой маркетинг). Бюджет 1 млн рублей.
2. Инструменты и оборудование. Бюджет 1,8 млн рублей.
3. Программное обеспечение для дрона (софт). Бюджет 1 млн рублей.
4. Демонстрационный дронопорт (рабочий прототип). Бюджет 900 тысяч рублей.
5. Дрон DJI Mavic 3 Pro. Бюджет 300 тысяч рублей.
Срок окупаемости инвестиций: 16 дней. 
Чистая прибыль за месяц: 9 503 483 рубля. 

	Перспективы коммерциализации стартапа
Оценивается соответствие и реалистичность выбранных потенциальных рынков, сегментов рынка и потенциальных потребителей
	1. Размер рынка (PAM, TAM, SAM, SOM)
PAM - общий рынок услуг с БПЛА в РФ составляет 26 млрд руб. (2025 г.) с прогнозом роста до 32 млрд руб. в 2026 г. TAM - сегмент инспекции промобъектов и ЛЭП, входящий в эту сумму. SAM - целевой рынок мониторинга ЛЭП в РФ, включающий 63 тыс. км линий 35–110 кВ, из которых 43% находятся в труднодоступной местности. SOM - реально достижимая доля в первые 2–3 года оценивается в 5–10% от SAM.
2. Тенденции и драйверы рынка
Ключевые драйверы: господдержка в рамках нацпроекта по БАС с финансированием 283 млрд руб. до 2030 г., высокий износ сетей (43% ЛЭП требуют осмотра в труднодоступной местности), экономия затрат (по данным внедрений - снижение на 64% по сравнению с ручным контролем) и повышение безопасности персонала. Главные тенденции: внедрение ИИ для автоматического распознавания дефектов.
3. Целевая аудитория по методике «5W»
Что нужно (What) - автоматизированный мониторинг ЛЭП с выявлением дефектов, включая коронный разряд, поросль и повреждения изоляторов. Кто заказчик (Who) - главные инженеры сетевых компаний РФ: «Россети», «ФСК ЕЭС», «МОЭСК», «Ленэнерго», «Тюменьэнерго», «Донэнерго». Почему (Why) - предотвращение аварий, снижение затрат на ручные осмотры. Когда (When) - плановые сезонные осмотры (ежегодно 63 тыс. км ЛЭП) и внеплановые проверки после ЧС. Где (Where) - труднодоступная местность (43% линий в болотах, лесах, за реками) и городские сети.

	Технологичность и наукоемкость стартап-проекта
Оценивается соответствие проекта перечню направлений стартап-проектов и стартапов, а также наличие, уровень развития, эффективность технологии, планируемой к использованию в проекте
	1. Классификация технологии – в соответствии с приоритетными направлениями развития РФ (НТИ, СНТР, критические и сквозные технологии) разработка относится к сквозным технологиям «Искусственный интеллект» и «Технологии компонентов робототехники и сенсорика», а также к направлению «Управление свойствами биологических объектов» (в части интеллектуального планирования полётов). Технология является платформенной - применима в энергетике, нефтегазе, сельском хозяйстве, строительстве, МЧС.
2. Уровень готовности технологии (TRL) – TRL 2–3. Проект находится на стадии концепции и научно-технического обоснования. Разработана архитектура решения, описаны алгоритмы, проведён аналитический обзор, но отсутствуют макеты и опытные образцы. Готовность документальная.
3. Ключевые элементы технологии – эффективность и уникальность базируется на двух уникальных технических решения, отсутствующих у конкурентов и критически повышающих эффективность
4. Концепция продукта и решаемая проблема – продукт нацелен на систематизацию информации о дронах и дронопортах в едином цифровом контуре. В его основе лежат два уникальных технических решения, которые не имеют аналогов у конкурентов и критически повышают эффективность. Решаемая проблема: повышение эффективности деятельности БПЛА в любых сферах. 

	Наличие потенциала развития стартап-проекта
Оценивается наличие конкурентных преимуществ и потенциальная востребованность создаваемого в проекте товара в сравнении с существующими аналогами, уникальность идеи стартап-проекта
	Уникальное торговое предложение продукта:
1. Разработано два ключевых решения, которые кардинально повышают эффективность применения дронопортов.
2. Инновация в 22 раза эффективнее человеческих бригад и в 2,5 раза дешевле.
3. Бизнес-проект крайне экономически выгоден при пессимистичных расчетах.
4. Неисчерпаемый потенциал использования дронопортов.
Основные конкуренты продукта:
Существует два конкурента, но с более простыми техническими решениями и дороже в 2,5 раза. 

	Быстрый рост стартап-проекта
Оценивается темп развития стартап-проекта, а также проработанность дорожной карты развития проекта
	Дорожная карта развития проекта:
1. Подготовка документации и регистрация ИП. Срок: 7 дней.
2. Формирование команды. Покупка ПО, оборудования и дрона. Срок: 21 день.
3. Разработка зарядного пункта, установка ПО БПЛА. Срок: 7 дней.
4. Приемо-сдаточные испытания, сертификация. Срок: 7 дней.
5. Маркетинговая деятельность, заключение контракта. Срок: 14 дней.
6. Начало производства и ввод в эксплуатацию первой партии. Срок: 14 дней.
7. Производство, обслуживание и контроль. Срок: постоянно.



