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Видение 
компании

Система учёта, которая помогает селлерам оптимизировать финансовую 
деятельность, найти слабые места в продуктовой линейке и стратегии компании и 
исправить их, автоматизировать часть действий и проанализировать финансовую 
стратегию конкурентов, формируя новую привычку у потребителей к анализу и 
реализации финансовой стратегии компании при работе на рынке e-commerce



Миссия 
проекта



- Цели

● На 1 год:
1. Выйти на рынок
2. Разработать продукт и создать вокруг него сообщество с минимум 1000 селлерами

● На 3 года:
1. 40% ЦА использует наш продукт в работе и сообщество, выстроенное вокруг продукта ежегодно 

увеличивается на несколько тысяч человек
2. Выстроенное вокруг продукта ежегодно увеличивается на несколько тысяч человек

● На 5 лет:
1. Проведение несколько раз в год масштабных форумов от нашего сообщества, на которых 

рассказывается о том, как эффективно использовать весь функционал продукта и том, как он 
может использоваться в других отраслях



Что о нас думают?

- Клиенты 

Удобный сервис, который позволяет автоматизировать большую часть работы с 
финансами и реализацию финансовой стратегии при торговле на маркетплейсах, а 
также провести детальную аналитику по деятельности компании

- Поставщики

Компания, которой требуется наше оборудование для ведения деятельности сайта и 
разработки обновлений для продуктов. Вовремя платят, надёжные партнёры

- Конкуренты

 Новый игрок, который делает упор на финансовой аналитике, учёте финансов и 
автоматизации действий по финансовой стратегии



- Миссия: Обеспечить каждого селера  удобным сервисом аналитики финансов и 
технологиями поддержки процессов, на лучших условиях

- Ключевые ценности:

1. Гибкое ценообразование
2. Простота и понятность сервиса для клиента
3. Соответствие технологическим трендам
4. Самосовершенствование

- Амбициозная цель - исключить человеческий фактор из финансовой аналитики



.01 Стратегическое планирование: сервис финансового учёта, аналитики и 
прогнозирование для компании в сфере e-commerce с алгоритмом ИИ,, 
который анализирует финансовую модель компаний и  её стратегию, 
определяет риски фин стратегии и возможные моменты возникновения 
кассовых разрывов, помогает автоматизировать ряд действий по работе с 
площадками - партнёрами.

 Жизненный цикл продукта: подписка на месяц, 6 месяцев, год.

Что?
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01          Сегментация клиентов:

1.           Владельцы компании с оборотом от 500 000 руб. в месяц, 
торгующий на MarketPlace ВБ, Озон , Яндекс. маркет и др.

2.           Наемные директора компании, который торгует на маркетплейсах 
с оборотом от 500 000 руб

3.           Начинающий селлеры на маркетплейса
4.           Менеджер маркетплейсов
5.           Финансовые директора компаний, торгующих на маркетплейсах   

     Таргетирования клиентов: приоритетные элементы 1,2 и 5

 

Кому?
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.01  Позиционирование продукта: сервис, который помогает 
оптимизировать финансовую деятельность по работе с 
маркетплейсами, автоматизировать снижение и повышения цены, 
определить риски фин стратегии

 Создание и управление брендом

Как?
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Атрибут

Отношение к категории КАНО

Н Ж П Б О/З Ж+П

1. Автоматизация 
расчёта акций

- 86,6 6,6 6,6 0 93,3

2. Автоматизация 
вступления в акции

- 76,6 - 6,6 16,6 76,6

3. Аналитика 
финансовой 
отчётности

20 13,3 46,6 10 10 60

4. Расчёт графика 
поступления денежных 
средств

20 13,3 36,6 30 - 49,9

5. Финансовая 
аналитика конкурентос

6,6 80 13,3 - - 93,3

6. Расчёт юнит-
экономики по товарам

- 53,3 46,6 - - 100

7. Автоматизация 
стратегии запуска 
продукта

20 26,6 30 20 - 56,6

8. Расчёт РРЦ по 
продукту на основе 
себестоимости и 
рыночной цены

- 63,3 30 6,6 - 93,3

9. Автоснижение цены 
в рамках заданных 
параметров при 
снижении спроса

16,6 46,6 36,6 - - 83,3
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ПреимуществаАтрибуты:

Отсутствие:

Выгода

Поведение:
Лишних ресурсов и времени на 
проведение финансовой аналитики 
и настройку процессом

Многофункциональность сервиса и 
гибкая политика в отношении 
клиентов

Автоматизации вступления в акции, 
финансовая аналитика конкурентов , 
расчёт юнит-экономики по товаром, 
автоматическое снижение цены  в 
рамках заданных параметров при 
снижении спроса

Получение дешёвого и понятного 
сервиса для поддержки управления 
бизнесом

Оптимизация и повышение 
эффективности бизнеса



Всем спасибо!


