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Сервис по поиску тематических отелей: «Хамелеон»

Жизнь меняется, предпочтения меняются, 
туризм меняется. 


Стань частью изменений – используй 
«Хамелеон»

Сервис, который помогает 
туроператорам искать средства 
размещения для включения в 
программы своих нишевых и 
авторских туров



Сервис по поиску тематических отелей: «Хамелеон»
СХЕМА ОРГАНИЗАЦИОННО-ЭКОНОМИЧЕСКОЙ МОДЕЛИ

ПРОЕКТ 
«ХАМЕЛЕОН» 
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отелей
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ОСОБЕННОСТИ 
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B2B
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Анализ рынка

Название GDS системы Стоимость подключения

Amadeus 300 000 рублей

Sabre 500 000 рублей

Travelport 300 000 рублей

Sirena 150 000 рублей

Abacus 200 000 рублей

TravelSky 300 000 рублей

Sahara 150 000 рублей

Сравнение стоимости подключения GDS-систем для гостиниц



Статистика Яндекс

Вывод:

На B2С рынке есть спрос на нишевый 
туризм и туры, а значит у туроператоров 
есть потребность в создании таких туров 



Данные ProfiTravel



Данные РЖД
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ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН И ДИАГРАММА ГАНТА





— это документ или набор документов, который описывает финансовые цели организации 
на определенный период времени и стратегии их достижения. Финансовый план включает 
в себя прогноз доходов и расходов, анализ текущего финансового состояния, оценку 
необходимых инвестиций и источников финансирования, а также планирование денежных 
потоков. Он является важным инструментом для принятия управленческих решений, 
оценки рентабельности и устойчивости бизнеса.

Финансовый план



ДЛЯ ЧЕГО НЕОБХОДИМ ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН

Оценки жизнеспособности 

Помогает определить, насколько проект будет прибыльным и сможет ли он покрыть свои затраты.


Привлечения инвестиций 

Инвесторы хотят видеть четкий финансовый план, который демонстрирует потенциальную доходность их вложений.


Управления ресурсами


Финансовый план помогает распределять ресурсы, контролировать расходы и избегать перерасходов.


Прогнозирования


Позволяет предсказывать финансовые потоки, что помогает в принятии управленческих решений.


Оценки рисков


Финансовый план позволяет выявить возможные финансовые риски и разработать стратегии их минимизации.




Финансовый план проекта «Хамелеон»



Обоснование экономической эффективности 

проекта «Хамелеон»

NPV (Net Present Value, чистая приведенная стоимость). Формула для расчета NPV: NPV = ∑ Cₜ / (1 + r)ᵗ - C₀ В нашем 
случае: NPV = 72,000,000 / (1 + 0.2)² - 20 907 000. Сначала рассчитаем дисконтированный поток: NPV = 72,000,000 / 1.44 - 
20,907,000. Таким образом, NPV = 50 000 000 – 20 907 000. NPV = 29 093 000 рублей.

Рентабельность рассчитывается как отношение прибыли к затратам. Рентабельность = Прибыль - Затраты / Затраты × 
100%. Рентабельность = 72 000 000 - 20,907,000 / 20,907,000 × 100%. Рентабельность = 51,093,000 / 20,907,000 × 100%. 
Рентабельность ≈ 244.25%

Окупаемость рассчитывается как время, необходимое для возврата инвестиций. В данном случае прибыль происходит в 
течение 2 лет: PB = 2 года.

Точка безубыточности (в рублях) — это сумма затрат на создание проекта. В данном случае, точка безубыточности = 
20 907 000 рублей.

Таким образом при полученных показателях: NPV = 29 093 000 рублей, рентабельность ≈ 244.25%, окупаемость 2 года, 
точка безубыточности = 20 907 000 рублей, проект можно считать инвестиционно привлекательным. 



NPV И BP
NPV = ∑ CFₜ / (1 + r)ᵗ - C₀


PB = C₀ / C₁

Период окупаемости (BP) чуть более двух лет, NPV = -14,370,527.78 

Как правило в проектах NVP довольно часто уходит в минусовое значение, но с 
получением реальной прибыли показатели выравниваются после запуска проекта



СПОСОБЫ ПРИВЛЕЧЕНИЯ ИНВЕСТИЦИЙ В ПРОЕКТ

Собственные средства - использование личных сбережений или средств компании.


Банковские кредиты - получение финансирования от банков или кредитных организаций.


Инвестиционные фонды - привлечение средств от венчурных или частных инвестиционных фондов.


Краудфандинг - сбор средств через платформы краудфандинга, где множество людей могут 
инвестировать небольшие суммы.


Государственные гранты и субсидии - поиск возможностей получения финансирования от 
государственных структур для поддержки стартапов и инновационных проектов.


Бизнес-ангелы - привлечение индивидуальных инвесторов, которые готовы вложить средства в 
обмен на долю в бизнесе.


Партнерство - создание стратегических альянсов с другими компаниями для совместного 
финансирования и реализации проекта.

Эти инструменты могут помочь в создании устойчивой финансовой базы для успешной реализации проекта.



Спасибо за внимание!


