
SAVOR

осознанный выбор без компромисcов

SAVE



ПРОБЛЕМА
РЕСТОРАНЫ / КАФЕ / МАГАЗИНЫ

ЕЖЕМЕСЯЧНО

ПОТРЕБИТЕЛИ

ЧТО ВЫ ДЕЛАЕТЕ С ЕДОЙ, СРОК 

ГОДНОСТИ КОТОРОЙ ПОДХОДИТ 

К КОНЦУ?

ЕЖЕДНЕВНАЯ ЭКОНОМИЯ, 

ДОСТУПНОСТЬ

И ШИРОКИЙ ВЫБОР

53,8 %
выбрасываем

25,8%
продаем со скидкой

20,4%
отдаем сотрудникам

ПОТРЕБИТЕЛИ

ГОТОВЫ ЛИ ВЫ ПОКУПАТЬ ЕДУ, 

СРОК ГОДНОСТИ КОТОРОЙ 

ПОДХОДИТ К КОНЦУ?

52,6 %
да, готов со скидкой

31,6%
да, готов

15,8%
нет, это небезопасно



ПРОБЛЕМА

5.5
тыс. руб

ЕЖЕДНЕВНО

165
тыс. руб

РЕСТОРАН / КАФЕ ТЕРЯЕТ НА СПИСАНИЯХ

ЕЖЕМЕСЯЧНО

1,64
трлн руб

ЕЖЕГОДНО ВЫБРАСЫВАЕТСЯ 

ЕДЫ В РОССИИ

29
%

РОЗНИЦА И ОБЩЕПИТ

ИЗ КОТОРЫХ



РЕШЕНИЕ

ЕЖЕДНЕВНО

РЕСТОРАНЫ / КАФЕ / МАГАЗИНЫ

ЕЖЕМЕСЯЧНО

ПОТРЕБИТЕЛИ

1. ЗАРАБОТОК НА ЕДЕ, СРОК 

ГОДНОСТИ КОТОРОЙ 

ПОДХОДИТ К КОНЦУ

2. ПРЕВРАЩЕНИЕ 

СПИСАНИЙ В ПРИБЫЛЬ

ОПТИМИЗАЦИЯ

И ДОПОЛНИТЕЛЬНЫЙ 

КАНАЛ ПРОДАЖ

1. ПОКУПАЮТ РЕСТОРАННУЮ 

ЕДУ ПО СНИЖЕННОЙ ЦЕНЕ

2. ОТВЕТСТВЕННО 

ПОДХОДЯТ К ПОКУПКАМ

ЕЖЕДНЕВНАЯ ЭКОНОМИЯ, 

ДОСТУПНОСТЬ

И ШИРОКИЙ ВЫБОР



ПРОДУКТ
ПРОТОТИП



ЦЕЛЕВАЯ АУДИТОРИЯ

РЕСТОРАНЫ / КАФЕ / МАГАЗИНЫ
- ЗАИНТЕРЕСОВАННЫЕ В ДОПОЛНИТЕЛЬНОМ КАНАЛЕ СБЫТА

- ПОДДЕРЖИВАЮЩИЕ ESG-СТРАТЕГИЮ

ПОТРЕБИТЕЛИ
- ПРЕДПОЧИТАЮЩИЕ ЭКОНОМИЮ

- ЗАИНТЕРЕСОВАННЫЕ В КАЧЕСТВЕННОМ РЕСТОРАННОМ ПИТАНИИ

- ЦЕНЯЩИЕ СВОЕ ВРЕМЯ (ВЫБИРАЮТ ПИТАНИЕ В БЛИЖАЙШИХ 

МЕСТАХ)



РОСТ

50 ПАРТНЕРОВ

6 МЕСЯЦЕВ

МОСКВА

10 ТЫС. +
АКТИВНЫХ

ПОЛЬЗОВАТЕЛЕЙ

100+ ПАРТНЕРОВ

1 ГОД

МОСКВА И МО

30 ТЫС. +
АКТИВНЫХ

ПОЛЬЗОВАТЕЛЕЙ

200+ ПАРТНЕРОВ

1,5 ГОДА

МОСКВА, МО, 

СПБ, ЕКБ

60 ТЫС. +
АКТИВНЫХ

ПОЛЬЗОВАТЕЛЕЙ

500+ ПАРТНЕРОВ

2 ГОДА

МОСКВА, МО, 

СПБ, ЕКБ

100 ТЫС. +
АКТИВНЫХ

ПОЛЬЗОВАТЕЛЕЙ



РЫНОК

TAM
SAM

SOM

290
млрд руб 163,8

млрд руб

8,2
млрд руб

37,2
млн человек

объем TAM
в количестве потребителей

при среднем чеке 300 руб. и 26 покупках/год на 1 пользователя



ЯНДЕКС.ЕДА ВКУСВИЛЛ COLOBOX SAVORSAVE

УДОБСТВО 

ПРИЛОЖЕНИЯ + + + +

ОПЕРАТИВНАЯ 

ДОСТАВКА ЕДЫ + - - -

ШИРОКИЙ 

АССОРТИМЕНТ БЛЮД + - - +

СРЕДНИЙ ЧЕК ЗАКАЗА 500 руб. 630 руб. 540 руб. 315 руб.

ВОЗМОЖНОСТЬ 

СОТРУДНИЧЕСТВА - - - +

АНАЛИЗ КОНКУРЕНТОВ



БИЗНЕС-МОДЕЛЬ
ЦЕННОСТНОЕ

ПРЕДЛОЖЕНИЕ

КЛЮЧЕВЫЕ

ПАРТНЕРЫ

ПОТОКИ

ДОХОДОВ

КЛЮЧЕВЫЕ

РЕСУРСЫ

Для пользователей:
- Доступ к блюдам

со скидками от 30% до 70%

- Возможность покупать 

ресторанную еду

по сниженной цене

- Возможность экономии 

времени: выбирают 

ближайшую точку 

самовывоза

Для ресторанов / кафе / 

магазинов:
- Дополнительный канал 

сбыта (онлайн-продажи)

- Уменьшение списаний, 

увеличение прибыли

- Не требуются вложения, 

чтобы создать собственное 

приложение

- Рестораны

- Кафе

- Магазины

заинтересованные

в дополнительном канале 

сбыта

- Онлайн-платформа 

(приложение)

- Разработчики и 

технические специалисты

- Партнеры-поставщики 

(рестораны / кафе)

- Команда маркетинга, 

продаж, поддержки

- Процент с продаж

- Интеграция рекламы 

внутри приложения

- Дополнительные 

услуги: интеграция

с кассами, онлайн-

отчетность и т.д.

ПОДРОБНЕЕ



ФИНАНСЫ
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ВЫРУЧКА (2 ГОД)

157
млн руб

ДИНАМИКА ЧИСТОЙ ПРИБЫЛИ (2 ГОД)

ФИНАНСОВАЯ

МОДЕЛЬ

ТОЧКА БЕЗУБЫТОЧНОСТИ

20
месяц

МАРЖИНАЛЬНОСТЬ

30%



РИСКИ
ВЕРОЯТНОСТЬ

НИЗКАЯ СРЕДНЯЯ ВЫСОКАЯ

У
Щ

Е
Р

Б

НИЗКИЙ

НИЗКАЯ АКТИВНОСТЬ 

ПОЛЬЗОВАТЕЛЕЙ 

ПОСЛЕ УСТАНОВКИ 

ПРИЛОЖЕНИЯ

ПОЛУЧЕНИЕ КЛИЕНТОМ 

ИСПОРЧЕННОЙ 

ПРОДУКЦИИ

ОШИБКИ В УКАЗАНИИ 

СРОКА ГОДНОСТИ

СРЕДНИЙ
НЕБОЛЬШОЕ 

КОЛИЧЕСТВО 

ПОВТОРНЫХ ЗАКАЗОВ

НЕСООТВЕТСТВИЕ 

КАЧЕСТВА / ВНЕШНЕГО 

ВИДА ОЖИДАНИЯМ

ОТКАЗ РЕСТОРАНОВ 

СОТРУДНИЧАТЬ

ВЫСОКИЙ
НИЗКАЯ 

ОСВЕДОМЛЕННОСТЬ

О ПЛАТФОРМЕ

СЕЗОННОСТЬ СПРОСА
НИЗКОЕ КОЛИЧЕСТВО 

ПАРТНЕРОВ

КОМПЕНСАЦИЯ 

РИСКОВ



АРТУР КАРАТАМАКОВ

КОМАНДА

АЛИНА ФИЛАТОВА
РАЗРАБОТКА И UX МАРКЕТИНГ И ПОДДЕРЖКА

ФИНАЛИСТ АКСЕЛЕРАТОРА HIVE ФИНАЛИСТ АКСЕЛЕРАТОРА HIVE

info@savorsave.ru
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