


ПАСПОРТ СТАРТАП-ПРОЕКТА ДЛЯ ВЫПОЛНЕНИЯ ВЫПУСКНОЙ КВАЛИФИКАЦИОННОЙ РАБОТЫ В ФОРМАТЕ «СТАРТАП КАК ДИПЛОМ»
 «13» июня 2026 г.

	1. Общая информация о стартап-проекте

	Название стартап-проекта
	ФинСкан

	Число участников стартап-проекта
	2

	Команда стартапа
	1. Агабекян Гор Комитасович
2. Плешивцев Владислав Ильич

	Новизна стартап-проекта
	Новизна проекта — в специализированном SaaS-подходе к краткосрочному управлению ликвидностью МСП: сбор денежных данных, прогноз ДДС на 7–30 дней, раннее выявление рисковых дат и рекомендации для предотвращения кассовых разрывов.

	Технологичность и наукоемкость стартап-проекта
	Проект основан на облачной SaaS-архитектуре, обработке транзакционных данных, классификации операций, алгоритмах краткосрочного прогноза и перспективном применении ML для повышения точности прогноза и рекомендаций.


	Описание стартап-проекта
продукт (технология или услуга)
	ФинСкан — облачный SaaS-сервис управленческого учета для микро- и малого бизнеса. Он объединяет денежные данные, строит платежный календарь и прогноз ДДС, выделяет даты возможного дефицита и предлагает действия. Ключевой модуль: «Календарь + Прогноз + Оповещения + Рекомендуемые действия».

	Уникальная идея бизнеса стартап-проекта
(описание проблемы и решения проблемы)
	Проблема: деньги малого бизнеса распределены между банками, СБП, эквайрингом, маркетплейсами и учетными системами, поэтому риск кассового разрыва часто виден слишком поздно. Решение: ФинСкан собирает данные в единую картину, показывает ближайший денежный горизонт и заранее предупреждает о дефиците.

	Наличие потенциала развития стартап-проекта
(описание)
	Потенциал развития связан с расширением модулей: P&L, баланс, юнит-экономика, «что-если» анализ, дебиторская задолженность, CRM/ERP-интеграции, мультиклиентский кабинет для аутсорс-бухгалтерий и партнерские финансовые продукты.


	Минимальные стартовые затраты для проведения стартап-проекта
(объем и сроки)
	6 000 000 рублей на 12 месяцев. Средства необходимы на MVP, UX/UI, архитектуру данных, аналитический модуль, тестирование, пилоты, инфраструктуру, юридическую подготовку и первичное продвижение.

	Быстрый рост стартапа
(да/нет, в случае ответа «да» указать предполагаемые даты)
	Да. Быстрый рост возможен после подтверждения MVP, первых пилотов и платящего спроса. При выполнении базового сценария проект может перейти к коммерческому масштабированию в 2026–2027 гг. и выйти на окупаемость в 2027 году.

	Перспективы коммерциализации стартапа
(перечислить основные)
	Подписка на сервис; платные модули расширенной аналитики; внедренческие и консультационные услуги; партнерские пакеты с банками, бухгалтерскими сервисами и финансовыми консультантами; white-label / совместные решения после подтверждения рыночной ценности.

	Масштабируемость стартап-проекта
(модель)
	B2B SaaS с подписочной выручкой и партнерскими каналами. Масштабирование: MVP и пилоты → первые платящие клиенты → партнерские подключения → расширение интеграций и модулей для разных сегментов малого бизнеса.

	Обоснование соответствия бизнес-идеи технологическому направлению (описание основных технологических параметров)
	Проект относится к финтеху и цифровым сервисам для МСП. Технологические параметры: SaaS-инфраструктура, личный кабинет, загрузка и обработка финансовых данных, классификация операций, платежный календарь, прогноз ДДС, уведомления, рекомендации, подготовка к API-интеграциям и требованиям безопасности.

	2. Порядок и структура финансирования 

	Предполагаемый объем 
финансового обеспечения стартап-проекта
	6 000 000 рублей

	Предполагаемые источники финансирования стартап-проекта
	Собственные средства команды; грантовое финансирование как возможный источник; акселерационные программы; выручка от первых клиентов; партнерские модели и внешние инвестиции после подтверждения базовой ценности продукта.

	Оценка потенциала «рынка» и рентабельности стартап-проекта
	Потенциал рынка высокий: у МСП растет многоканальность денежных потоков, доля безналичных расчетов и потребность в краткосрочном управлении ликвидностью. По базовому сценарию финансовой модели проект может выйти на 6 млн рублей выручки в первый год и до 46 млн рублей к третьему году; показатели являются прогнозными.

	3. Команда стартапа 

	Ф.И.О.
	Выполняемые работы в стартап-проекте

	Агабекян Гор Комитасович





Плешивцев Владислав Ильич
	Руководитель проекта: стратегия, бизнес-модель, финансы, партнерства, организация пилотов.

Продуктово-технический эксперт: пользовательские сценарии, MVP, архитектура сервиса, интеграции, аналитические модули и техническая реализация платформы.
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