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ПАСПОРТ СТАРТАП-ПРОЕКТА ДЛЯ ВЫПОЛНЕНИЯ ВЫПУСКНОЙ КВАЛИФИКАЦИОННОЙ РАБОТЫ В ФОРМАТЕ СТАРТАПА
 «02» ноября 2025 г.

	1. Общая информация о стартап-проекте

	Название стартап-проекта
	Домашний ангел — умная система для отслеживания состояния престарелых и людей с когнитивными нарушениями

	Число участников стартап-проекта
	1

	Команда стартапа
	Пыжова Станислава Владимировна

	Новизна стартап-проекта
	Проект предлагает новый формат взаимодействия между пожилыми людьми, их родственниками и социальными службами — интеллектуальную систему удалённого мониторинга состояния.
Новизна заключается в объединении различных устройств (датчики, часы, трекеры, колонки и тд.) в единую цифровую платформу с функцией анализа поведения и распознавания тревожных сигналов.

	Технологичность и наукоемкость стартап-проекта
	Проект основан на применении технологий искусственного интеллекта и интернета вещей (IoT).
Технологичность обеспечивается созданием мобильного приложения, объединяющего данные с носимых устройств, датчиков и колонок в единую систему.
Интеллектуальные алгоритмы проводят анализ активности, сна и привычек, распознают отклонения и формируют уведомления для родственников.
Наукоёмкость проекта выражается в использовании методов машинного обучения, поведенческой аналитики и предиктивного моделирования для прогнозирования рисков ухудшения здоровья.

	Описание стартап-проекта
продукт (технология или услуга)
	Мобильное приложение, предоставляющее услугу интеллектуального мониторинга состояния пожилых людей и людей с когнитивными искажениями.
Система объединяет данные с умных устройств, датчиков и колонок и тд., анализирует активность, сон и поведение, выявляя отклонения и отправляя уведомления  и рекомендации.

	Уникальная идея бизнеса стартап-проекта
(описание проблемы и решения проблемы)
	 Проблема заключается в отсутствии системного контроля за состоянием пожилых людей, что приводит к росту числа инцидентов — ежегодно в России фиксируется более 300 000 случаев падений и экстренных госпитализаций среди граждан старше 65 лет (по данным Минздрава РФ).
Более 60 % родственников не имеют технических или временных возможностей регулярно отслеживать состояние пожилых членов семьи.
Решение — создание интеллектуальной платформы «Домашний ангел», которая объединяет данные с датчиков и устройств, проводит поведенческий анализ с помощью ИИ и отправляет предупреждения о рисках.
После внедрения системы возможно сокращение количества критических инцидентов на 25–30 %, повышение уровня безопасности и спокойствия семей, а также снижение нагрузки на социальные службы за счёт автоматизации мониторинга.


	Наличие потенциала развития стартап-проекта
(описание)
	Проект имеет высокий потенциал масштабирования за счёт универсальности платформы и интеграции с широким спектром умных устройств.
Возможны направления роста — B2C, B2B (пансионаты, частные дома престарелых) и B2G (социальные службы и муниципальные программы “Активное долголетие”).
Предусмотрено дальнейшее внедрение алгоритмов персонализированных рекомендаций, развитие партнёрской сети, подключение телемедицинских сервисов и расширение географии присутствия в регионах России.

	Минимальные стартовые затраты для проведения стартап-проекта
(объем и сроки)
	Минимальный объём стартовых затрат оценивается в 4,8–5 млн рублей.

Срок реализации подготовительного этапа — 10 месяцев:

1–4 месяц: проектирование интерфейса и пользовательских сценариев, разработка прототипа, подключение IoT-устройств;

5–8 месяц: реализация функционала ИИ-аналитики, тестирование модулей безопасности и уведомлений, настройка интеграций;

9–10 месяц: проведение тестового запуска, привлечение первых пользователей, сбор аналитики и корректировка модели монетизации.

После завершения пилотного этапа предусмотрено масштабирование проекта и подключение партнёрских организаций (B2B, B2G) в течение следующего года.

	Быстрый рост стартапа
(да/нет, в случае ответа «да» указать предполагаемые даты)
	Да. Предполагается достижение операционной самоокупаемости через 12–14 месяцев после запуска мобильного приложения (III квартал 2026 года).
Планируется масштабирование до 5 000 активных пользователей и выход в 5 крупных регионов России к концу 2027 года.

	Перспективы коммерциализации стартапа
(перечислить основные)
	- Продажа подписок для частных пользователей (B2C-модель);

- Подключение домов престарелых и социальных служб (B2B/B2G);

- Интеграции с поставщиками IoT-устройств (датчики, трекеры, колонки);

- Партнёрства с медицинскими и телемедицинскими сервисами;

- Дополнительная монетизация через премиум-функции (ИИ-рекомендации, когнитивные тренировки, голосовые напоминания).

	Масштабируемость стартап-проекта
(модель)
	Масштабирование проекта основано на сетевом принципе и API-интеграциях.
Рост достигается за счёт подключения новых пользователей и партнёров (пансионатов, соцслужб, НКО) через готовые цифровые модули без необходимости разрабатывать отдельные версии продукта.
Модель масштабирования — продуктовая, с акцентом на расширение функционала приложения (ИИ-модули, телемедицина, когнитивные сервисы) и выход на соседние рынки ухода и профилактики.

	Обоснование соответствия бизнес-идеи технологическому направлению (описание основных технологических параметров)
	Проект относится к направлению AgeTech с элементами e-commerce, объединяя технологии искусственного интеллекта, IoT и цифровых сервисов.
Технологические параметры включают:
- мобильное приложение с подключением умных устройств;
- облачную ИИ-аналитику и систему уведомлений;
- API-интеграции с партнёрами и платёжными системами;
- модульную архитектуру, поддерживающую масштабирование и монетизацию.

	2. Порядок и структура финансирования 

	Предполагаемый объем 
финансового обеспечения стартап-проекта
	4800000 рублей 

	Предполагаемые источники финансирования стартап-проекта
	Собственные средства основателей, грантовая поддержка, частные инвестиции и акселерационные программы.

	Оценка потенциала «рынка» и рентабельности стартап-проекта
	Объём российского рынка технологий для пожилых людей (AgeTech) оценивается в 180–200 млрд рублей в год, при среднем ежегодном росте 15–18 %.
Сегмент цифрового мониторинга и “умного ухода” пока слабо развит и составляет не более 10 % от общего рынка, что создаёт значительный потенциал для роста.
Проект способен занять около 0,1 % рынка (≈180–200 млн рублей) в течение первых двух лет после выхода на рынок, с прогнозируемой рентабельностью продаж 25–30 % за счёт подписной модели и партнёрских интеграций.

	3. Команда стартапа 

	Ф.И.О.
	Выполняемые работы в стартап-проекте

	Пыжова Станислава Владимировна
	  - Разработка стратегической концепции проекта, формирование бизнес-модели и структуры доходов и расходов.
  - Курирование организационного, юридического и финансового обеспечения проекта, взаимодействие с партнёрами и подрядчиками.
 -  Разработка дорожной карты и контроль реализации всех этапов проекта.
  - Проведение маркетингового анализа, формирование и проверка гипотез.
  - Руководство кастдев-интервью и анализ пользовательских сценариев.
  - Формирование партнёрской сети с социальными службами, медицинскими учреждениями и поставщиками IoT-устройств.
 -  Контроль за качеством и сроками разработки цифрового продукта, координация всех направлений проекта.
  - Проектирование пользовательского интерфейса (UX/UI) и создание прототипов мобильного приложения.
  - Формирование и описание функциональных требований для разработки MVP.
  - Разработка логики пользовательских сценариев, навигации и визуальной коммуникации в продукте.
  - Тестирование интерфейсов и проведение юзабилити-исследований.
  - Анализ пользовательской аналитики и подготовка предложений по улучшению продукта.
  - Подготовка отчётных и презентационных материалов для инвесторов.



