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 «05» июня 2026 г.

	1. Общая информация о стартап-проекте

	Название стартап-проекта
	Разработка предпринимательского проекта по созданию умных браслетов экстренной медицинской помощи "Bracelet Emergency"

	Число участников стартап-проекта
	2 (два)

	Команда стартапа
	Тараев Ринат Сергеевич 
(группа 15.14Д-ГГ04/22б)
Севостьянова Татьяна Владимировна (группа 15.14Д-ГГ04/22б)


	Новизна стартап-проекта
	Уникальность заключается в автоматическом вызове скорой помощи без участия пользователя при критических состояниях (потеря сознания, инсульт, эпилепсия), что отсутствует у существующих аналогов. Проект не подменяет квалифицированную медицинскую помощь, но существенно повышает шансы на своевременное оказание услуг здравоохранения.

	Технологичность и наукоемкость стартап-проекта
	Проект основан на комплексном использовании современных технологий: многофункциональная сенсорная система (PPG, SpO2, акселерометр, гироскоп), модуль связи NB-IoT/eSIM с A-GPS, алгоритмы машинного обучения для распознавания критических паттернов. Точность измерений соответствует медицинским стандартам (пульс ±2 уд/мин, давление ±3 мм рт.ст., SpO2 ±2%).

	Описание стартап-проекта
продукт (технология или услуга)
	Умный браслет для автономного мониторинга жизненных показателей и автоматического вызова скорой помощи при выявлении критических состояний. Устройство передает точные координаты (5-10 м), медицинскую карту пользователя и уведомляет родственников. Включает функцию отмены ложного вызова в течение 60 секунд через мобильное приложение.

	Уникальная идея бизнеса стартап-проекта
(описание проблемы и решения проблемы)
	Проблема: 68% людей с хроническими заболеваниями остаются одни во время приступа, 75% падений у пожилых происходят в одиночестве, 35% пациентов умирают в первые 30 дней после приступа без своевременной помощи. Существующие решения требуют ручной активации, что невозможно при потере сознания. Решение: автономное сканирование здоровья и автоматический вызов скорой помощи без участия пользователя, с передачей медицинской информации и уведомлением близких.

	Наличие потенциала развития стартап-проекта
(описание)
	Потенциал развития включает: расширение функционала (интеграция с госсистемами ЕМИАС), выход на B2B-сегмент (клиники, страховые компании), расширение географии (все регионы РФ с населением >500 тыс. чел.), выход на международный рынок (страны СНГ). Дополнительные возможности: интеграция с программами социальной защиты, участие в нацпроекте "Здравоохранение", использование в системах охраны труда на опасных производствах.

	Минимальные стартовые затраты для проведения стартап-проекта
(объем и сроки)
	17 955 630,00 рублей; 2 года

	Быстрый рост стартапа
(да/нет, в случае ответа «да» указать предполагаемые даты)
	Нет.

	Перспективы коммерциализации стартапа
(перечислить основные)
	1) Прямые продажи через аптечные сети и медицинские центры
2) Подписочная модель (платные сервисы для физических и юридических лиц)
3) Участие в госзакупках и социальных программах
4) Интеграция с системой ОМС и программами реабилитации
5) Партнерство с производителями лекарств и страховыми компаниями

	Масштабируемость стартап-проекта
(модель)
	Модель масштабирования: аутсорсинговая производственная стратегия с возможностью увеличения объемов до 10 000 устройств в месяц к концу первого года коммерциализации. Постепенное расширение географии присутствия: начиная с Москвы, затем крупные города РФ, в перспективе — страны СНГ.

	Обоснование соответствия бизнес-идеи технологическому направлению (описание основных технологических параметров)
	Технологические параметры: сенсорная система (PPG, SpO2, акселерометр, гироскоп), модуль связи NB-IoT/eSIM с A-GPS, точность геолокации 5-10 м, автономность работы до 72 часов, точность измерений (пульс ±2 уд/мин, давление ±3 мм рт.ст., SpO2 ±2%), интеграция с мобильным приложением и облачной платформой.

	2. Порядок и структура финансирования 

	Предполагаемый объем  финансового обеспечения стартап-проекта
	17 955 630,00 рублей

	Предполагаемые источники финансирования стартап-проекта
	1) 4 млн – гранты
2) 13 955 630,00 – собственные средства

	Оценка потенциала «рынка» и рентабельности стартап-проекта
	Рынок: TAM — 29,3 млн чел. (87,95 млрд руб.), SAM — 5,08 млн чел. (15,23 млрд руб.), SOM — 3,04 млн чел. (9,12 млрд руб.).
Рентабельность: ROS — 54,72%, ROI — 15 790%, срок окупаемости — 1 год, валовая маржа — 72,26%, LTV/CAC — 3 424:1. Финансовая модель прогнозирует выручку 1 479 663 250 руб. и чистую прибыль 631 605 284,7 руб. за первый год коммерциализации.

	3. Команда стартапа 

	Ф.И.О.
	

	Тараев Ринат Сергеевич

	Севостьянова Татьяна Владимировна



