Приложение 1

ПАСПОРТ СТАРТАП-ПРОЕКТА ДЛЯ ВЫПОЛНЕНИЯ ВЫПУСКНОЙ КВАЛИФИКАЦИОННОЙ РАБОТЫ В ФОРМАТЕ СТАРТАПА
 «__»_______ 202__ г.

	1. Общая информация о стартап-проекте

	Название стартап-проекта
	CustdevLab

	Число участников стартап-проекта
	2

	Команда стартапа
	1. Алексеева Ангелина Сергеевна
2. Ефимова Александра Александровна

	Новизна стартап-проекта
	Новизна в совмещении полноциклового процесса CustDev: от рекрутинга и проведения интервью до аналитики и экспертной валидации — в одном окне с тарифной моделью.

	Технологичность и наукоемкость стартап-проекта
	Стартап технологичный, потому что использует умные алгоритмы, облачный сервис, внедренный искусственный интеллект. Он наукоемкий, так как опирается на проверенные методы исследования пользователей, анализ данных и бизнес-инструменты, а выводы дополняются экспертными оценками.

	Описание стартап-проекта
продукт (технология или услуга)
	Продукт: цифровая платформа для проведения Customer Development-исследований, включающая тарифы на проведение проблемных, решенческих, UX-интервью, автоматическое структурирование ответов, методики анализа с поддержкой, встроенного ИИ, экспертные консультации и экспертная оценка результатов, экспорт отчетов, рекомендации по дальнейшим шагам.

	Уникальная идея бизнеса стартап-проекта
(описание проблемы и решения проблемы)
	Проблема: молодым предпринимателям сложно быстро и корректно провести CustDev: нет доступных респондентов, методологической экспертизы, времени на анализ; высокий риск неправильной интерпритации ответов.
Решение: единая платформа, обеспечивающая доступ к респондентам, автоматизированный сбор, анализ, экспертный разбор, рекомендации, сокращение сроков проведения исследований от недель до месяцев,  повышение качества данных.

	Наличие потенциала развития стартап-проекта
(описание)
	Проект «CustdevLab» имеет высокий потенциал развития за счет следующих направлений: 
1. Маркетплейс экспертов и модераторов.
2. Экспорт на зарубежные рынки, включая страны СНГ.
5.3. Использование масштабируемой архитектуры и облачных технологий, что позволит регулярно обновлять контент и функционал без дополнительных затрат.
   4. Корпоративные решения для акселераторов и венчурных студий.

	Минимальные стартовые затраты для проведения стартап-проекта
(объем и сроки)
	443420 рублей — стартовые затраты на месяц — настройка таргета, платформа и инфраструктура, оплата экспертам, поддержка клиентов, зарплаты команде проекта, маркетинг, рекламная кампания.

	Быстрый рост стартапа
(да/нет, в случае ответа «да» указать предполагаемые даты)
	Да, срок окупаемости 8 месяцев, чистая прибыль с 7 месяца

	Перспективы коммерциализации стартапа
(перечислить основные)
	Перспективы коммерциализации проекта «CustdevLab» основаны на сочетании нескольких устойчивых источников дохода. Основной доход обеспечит продажа в сегменте (B2B) и подписка на тарифы по модели SaaS, что создаст стабильный денежный поток. 
Дополнительно планируется реализация B2С продаж.

	Масштабируемость стартап-проекта
(модель)
	Выход на международные рынки, использование облачной архитектуры, добавление новых бизнес-инструментов для проведения анализов, подписная модель в совокупности увеличивают рост продаж и обеспечивают рост проекта.

	Обоснование соответствия бизнес-идеи технологическому направлению (описание основных технологических параметров)
	Стартап относится к рынку TechNet как высокотехнологичная платформа, ускоряющая цикл НИОКР→продукт→рынок за счет гарантированного сбора пользовательских инсайтов и автоматизированной аналитики. Технологическое соответствие обеспечивается применением облачной архитектуры с экспертной проверкой и искусственным интеллектом, что снижает риски и ускоряет коммерциализацию технологических решений.

	2. Порядок и структура финансирования 

	Предполагаемый объем рублей
финансового обеспечения стартап-проекта
	500 000 руб.

	Предполагаемые источники финансирования стартап-проекта
	Кредитное финансирование — 500 000 руб.
Предполагаемая выручка к маю от продаж подписок — 2 639 000 руб, что позволит поддерживать положительный денежный поток.

	Оценка потенциала «рынка» и рентабельности стартап-проекта
	Проект достигает положительного свободного денежного потока уже с июня первого года, а к концу года сохраняет стабильную чистую прибыль 1,1–1,2 млн руб
Потенциал рынка исследований обусловлен растущей потребностью компаний в принятии обоснованных стратегических решений. Аналитики прогнозируют, что к 2027 году объем мирового рынка может превысить $80 миллиардов, показывая устойчивый ежегодный рост в среднем на 6-8%. Ниша в России практически не занята. Прогнозируемая рентабельность — 25-40% (типична для узкоспециализированных исследований, глубокой аналитики, стратегического консалтинга)

	3. Команда стартапа 

	Ф.И.О.
	Выполняемые работы в стартап-проекте

	Алексеева Ангелина Сергеевна 
	Руководитель проекта. Организация работы команды, контроль сроков и бюджета, взаимодействие с партнерами и инвесторами, стратегическое развитие проекта. 

	Ефимова Александра Александровна
	Модерирование разработки цифровой платформы и интерфейса, постановка целей и задач для аутсорса, контроль качества реализации проекта и последующих обновлений. 



