Приложение 1

ПАСПОРТ СТАРТАП-ПРОЕКТА ДЛЯ ВЫПОЛНЕНИЯ ВЫПУСКНОЙ КВАЛИФИКАЦИОННОЙ РАБОТЫ В ФОРМАТЕ СТАРТАПА
 «4» ноября 2025 г.

	1. Общая информация о стартап-проекте

	Название стартап-проекта
	«Sellme»

	Число участников стартап-проекта
	2

	Команда стартапа
	Алямовский Михаил, Смольникова Ирина

	Новизна стартап-проекта
	Создание первой на рынке двусторонней рыночной  С2С платформы с уникальной бизнес-моделью ключевым элементом новизны которой является внедрение механизма "обратного спроса" (pull-модели). Новизна стартапа целенаправленно решает проблему высоких транзакционных издержек для обоих сегментов пользователей. Это достигается за счет внедрения механизма управления спросом, который создает синергетический сетевой эффект, ускоряет достижение рыночной ликвидности и формирует устойчивое конкурентное преимущество за счет дифференциации на основе уникального процесса создания ценности для клиента. 

	Технологичность и наукоемкость стартап-проекта
	Источник устойчивого конкурентного преимущества (барьер для входа).
Драйвер операционной эффективности и масштабируемости.
Инструмент для сбора данных и принятия стратегических решений.
Ключевой фактор формирования стоимости компании.
Управление таким проектом — это не управление разработкой ради разработки, а стратегическое управление технологией как основным средством достижения бизнес-целей.

	Описание стартап-проекта
продукт (технология или услуга)
	Приложение на основе модели «покупатель-инициатор»

	Уникальная идея бизнеса стартап-проекта
(описание проблемы и решения проблемы)
	 Уникальность стартапа — в создании первой C2C-платформы, которая управляет не только предложением, но и спросом, превращая пассивного покупателя в активного участника рыночных отношений. Проект создает не просто "доску объявлений", а "рынок намерений", где два встречных потока — предложения и запросы — встречаются, создавая принципиально новый уровень эффективности для всех участников.
Это не "еще один Avito". Это Avito + Kickstarter для персональных покупок, где каждый пользователь может "запустить" свой запрос и собрать под него предложения.


	Наличие потенциала развития стартап-проекта
(описание)
	Ключевой потенциал проекта — трансформация из бизнес модели пассивной биржи товаров в активную систему управления спросом. Достигается посредством эволюции ядра продукта, развитие технологического потенциала путем внедрения AI, B2B аналитики, модель "активного спроса" может стать обязательным функционалом для любой будущей торговой площадки, как когда-то "корзина" или "онлайн-оплата".

	Минимальные стартовые затраты для проведения стартап-проекта
(объем и сроки)
	2,5 миллиона рублей на первые полгода существования стартапа

	Быстрый рост стартапа
(да/нет, в случае ответа «да» указать предполагаемые даты)
	Да, 1 миллион зарегистрированных пользователей к концу 2027 года

	Перспективы коммерциализации стартапа
(перечислить основные)
	При достижении определённых результатов, продать стартап крупной компании, либо выводить его в постоянный бизнес и масштабироваться до уровня Авито

	Масштабируемость стартап-проекта
(модель)
	Горизонтальное масштабирование

	Обоснование соответствия бизнес-идеи технологическому направлению (описание основных технологических параметров)
	Проект напрямую связан с технологическим направлением, так как это ИТ-сфера. Нам потребуется бэкенд и фронтенд разработка, внедрение ИИ в приложение и UI/UX дизайн

	2. Порядок и структура финансирования 

	Предполагаемый объем 
финансового обеспечения стартап-проекта
	6,5 миллионов рублей в первый год существования проекта

	Предполагаемые источники финансирования стартап-проекта
	Личные средства участников проекта, участие в конкурсных грантах, привлечение инвесторов

	Оценка потенциала «рынка» и рентабельности стартап-проекта
	Потенциальным рынком является всё население России. К примеру, в Авито зарегистрированы 90% жителей страны, а активных пользователей, которые заходят хотя бы раз в месяц – 60 миллионов. В первые 2 года наш проект будет убыточен, так как прибыль зависит от количества пользователей. Если нам удастся получить 1 миллион зарегистрированных пользователей к декабрю 2027 года, то Sellme начнёт приносить прибыль с марта 2028 года

	3. Команда стартапа 

	Ф.И.О.
	Выполняемые работы в стартап-проекте

	Алямовский Михаил Михайлович
	Исследование рынка, составление финансовой модели, проведение Customer Development

	Смольникова Ирина Дмитриевна
	Разработка MVP проекта, дизайн приложения, логотип



