
ПАСПОРТ СТАРТАП-ПРОЕКТА ДЛЯ ВЫПОЛНЕНИЯ ВЫПУСКНОЙ КВАЛИФИКАЦИОННОЙ РАБОТЫ В ФОРМАТЕ СТАРТАПА
 «30» октября 2025 г.

	1. Общая информация о стартап-проекте

	Название стартап-проекта
	Разработка приложения для путешествий по России "RuMotion"

	Число участников стартап-проекта
	2

	Команда стартапа
	Абидалина А., Волкова Д.

	Новизна стартап-проекта
	Приложение предлагает новую систему построения путешествия, которая меняет привычный способ планирования для пользователя. Приложение оснащено уникальной персонализированной формой для учета всех потребностей путешественника. Новизна приложения отражается во взаимодействии с клиентом: пользователь получает послепродажное сопровождение, в котором его путь отражен в приложении, есть система контроля запланированных мероприятий, личный помощник, напоминающий о важных аспектах. Соединение в одном приложении всех необходимых сервисов для создания приложения - отличительная черта приложения RuMotion. Создание такого сервиса помогает: в реализации государственной программы по развитию туризма, снижении издержек бизнеса для привлечения клиентов, оптимизирует время создания маршрута для пользователя.

	Технологичность и наукоемкость стартап-проекта
	Технологичность проекта заключается в автоматизации полного цикла путешествия: от определения предпочтений пользователя до сопровождения его во время поездки 

Приложение включает в себя:
﻿﻿- Специально разработанную форму, основанную на алгоритмах машинного обучения, которая собирает предпочтения клиента, затем ищет наиболее точные совпадения с нашими базами данных и подбирает идеальный вариант путешествия 
﻿﻿- Интеграцию с внешними сервисами (агрегаторы авиабилетов, железнодорожных билетов, отелей, ресторанов и музеев) через
API, что позволяет формировать комплексное предложение в одном интерфейсе
﻿﻿- Геолокационные технологии, обеспечивающие персонализированные рекомендации и push-уведомления о ближайших активностях, достопримечательностях и событиях в реальном времени
﻿﻿- Интерактивный маршрутный навигатор, который помогает пользователю следовать составленному плану и корректирует его в зависимости от обстоятельств 
Наукоёмкость проекта выражается в использовании:
- Анализа данных о туристических местах, пользовательских предпочтений и мест досуга для формирования оптимальных маршрутов
﻿﻿- Адаптивных алгоритмов рекомендаций, которые обучаются на данных пользователей, повышая точность персональных предложений с течением времени

	Описание стартап-проекта
продукт (технология или услуга)
	Приложение «RuMotion», с помощью которого каждый сможет быстро спланировать отдых, исходя из его цели, формата и необходимых критериев для идеального путешествия, ознакомиться с реальными видео-отзывами от других пользователей, советами от коренных жителей. Наш продукт - приложение, для туризма по России, которое объединяет все необходимые сервисы для планирования поездки на одной платформе, благодаря чему позволяет сэкономить время, затрачиваемое на планирование путешествия: бронирование отеля, покупка билетов, составление маршрута.


	Уникальная идея бизнеса стартап-проекта
(описание проблемы и решения проблемы)
	Проблема – современные способы планирования путешествия отнимают много времени, не дают персонализированных маршрутов и не обеспечивают полного сопровождения путешествия

Решение – приложение RuMotion, которое благодаря своей экосистеме, позволяет клиенту запланировать путешествие используя всего один сервис, отнимая минимальное количество времени и предоставляя полное сопровождение самого путешествия


	Наличие потенциала развития стартап-проекта
(описание)
	В стратегии развития продукта предусмотрен выход на B2B-сегмент, расширение целевой аудитории при росте продаж, покрытие 95% Российских городов, расширение присутствия в союзные государства, развитие партнерской сети.

	Минимальные стартовые затраты для проведения стартап-проекта
(объем и сроки)
	Для создания приложения, разработки каналов продаж, партнерской сети понадобится около 3 млн. руб. на начальном этапе.
Сроки реализации: 
1-2 месяц разработка и начало тестирования приложения RuMotion, сбор и внедрение баз данных партнеров
2-6 месяц запуск приложения, увеличение партнерской базы данных, доработка приложения исходя из его работы и ошибок, внедрение режима сопровождения
6-10 месяц внедрение партнёрской рекламы, улучшение работы геолокации и персонализированных рекомендаций 


	Быстрый рост стартапа
(да/нет, в случае ответа «да» указать предполагаемые даты)
	Да, по прогнозам, точка безубыточности у проекта наступит в 15-16 месяце после запуска приложения.

	Перспективы коммерциализации стартапа
(перечислить основные)
	-Внедрение реклама партнеров в приложение 
-Продажа крупных корпоративных туров
-Сотрудничество с государством в реализации приоритета 2030

	Масштабируемость стартап-проекта
(модель)
	Стратегия концентрированного роста – развитие продукта 

	Обоснование соответствия бизнес-идеи технологическому направлению (описание основных технологических параметров)
	Приложение объединяет инструменты искусственного интеллекта, анализа данных и геолокации, что обеспечивает персонализированный подбор варианта путешествия

Основные технологические параметры:
﻿﻿- алгоритмы машинного обучения для подбора маршрутов по предпочтениям, указанным в специальной форме;
﻿﻿-интеграция с внешними сервисами
бронирования через АРІ;
﻿﻿-использование геолокации и push-уведомлений для сопровождения путешественника в реальном времени;
﻿﻿- анализ пользовательских данных для адаптивных рекомендаций и улучшения сервиса

	2. Порядок и структура финансирования 

	Предполагаемый объем 
финансового обеспечения стартап-проекта
	3 000 000 рублей 

	Предполагаемые источники финансирования стартап-проекта
	Кредит 
Собственные средства 
Гранты 

	Оценка потенциала «рынка» и рентабельности стартап-проекта
	Туристический поток по России в 2025 году увеличится по сравнению с предыдущим годом и, по прогнозу, достигнет 96 млн человек. По плану Минэкономразвития туристический поток должен вырасти в следующем году на 8%. Мы новая компания с ограниченным маркетинговым бюджетом, сможем охватить около 5% целевой аудитории, конверсия для покупки подписки будет примерно 2%.

	3. Команда стартапа 

	Ф.И.О.
	Выполняемые работы в стартап-проекте

	Абидалина Анна Александровна 

	Проведение Customer Development 

Разработка финансовой модели, прогнозирование продаж, анализ ключевых 
финансовых показателей 

Проведение маркетинговых исследований

Контроль сроков реализации этапов проекта

Поиск и коммуникация с экспертами 

Разработка и реализация плана по сотрудничеству с партнерами




	Волкова Дарья Андреевна

	Разработка с командой пользовательского интерфейса и структуры приложения;

Курирование работы дизайнера по формирование удобного UX/Ul-дизайна;
﻿﻿
Проектирование логики работы сервиса - от формы подбора путешествия до системы уведомлений и маршрутов;
﻿﻿
Координация команды разработки и взаимодействие с подрядчиками по техническим вопросам;
﻿﻿
Формирование продуктовой стратегии;
﻿﻿﻿﻿
Контроль качества и улучшение пользовательского опыта на основе аналитики и обратной связи



