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Твой навигатор в мире инвестиций

Цифровой сервис, который помогает
начинающим инвесторам сделать
первые шаги на фондовом рынке
через обучение, аналитику и
поддержку сообщества.

«Маяк» снижает страх перед
инвестициями и превращает первые
сделки в осознанный опыт



Проблема на рынке

около 65% держателей счетов — это «спящие
инвесторы», которые завели счёт под
влиянием тренда или по совету банка,
но так и не сделали первый шаг

Причины низкой активности — страх ошибок,
перегруженность интерфейсов брокеров, низкая
финансовая грамотность и отсутствие понятного
онбординга

На РФ рынке открыто 64,3 млн брокерских счетов,
однако лишь 10,2 млн инвесторов совершили хотя
бы одну сделку за 2024 год.
Где ежемесячная активность 3,9 млн человек



Решение

«Маяк» — это цифровое
приложение-навигатор,
которое помогает
начинающим инвесторам
сделать первые шаги на
фондовом рынке без страха и
сложных терминов

«Маяк» — это цифровое
приложение-навигатор,
которое помогает
начинающим инвесторам
сделать первые шаги на
фондовом рынке без страха и
сложных терминов

Финтех-приложение
«Маяк»



Цель приложения: сделать инвестиции понятными и доступными каждому
пользователю с брокерским счётом.

 «Маяк» помогает человеку сделать первый шаг — превращая «спящих»
инвесторов в активных участников рынка

Продукт

Финтех-приложение
«Маяк»

Интерактивный онбординг
поэтапный гид, объясняющий базовые понятия
(«акции», «облигации», «дивиденды») простыми
словами

Сигналы для фондового рынка
Каждый сигнал содержит краткое описание
текущей рыночной ситуации и возможного сценария
движения цены, представленного в понятной форме

Комьюнити-раздел
внутренняя платформа для обмена опытом и
обсуждения рыночных событий

Песочница инвестора
симулятор сделок без рисков, где пользователь
может тренироваться



“Я хочу начать инвестировать, но не понимаю, как это
работает и боюсь потерять деньги.”

Целевая аудитория

Кто наш пользователь?

Проблема:

Человек, который уже открыл брокерский счёт, но боится делать сделки

Наш пользователь:
Возраст: 25–35 лет
Уровень дохода: средний и выше среднего
Цель: начать инвестировать, чувствовать уверенность и зарабатывать
Поведение: откладывает действия, ищет простые объяснения и
поддержку

Как «Маяк» решает проблему:
Даёт простые и понятные сигналы
Объясняет логику действий в формате микрообучения
Помогает через сообщество единомышленников
Снижает тревожность за счёт прозрачности и explainable AI



Объем и динамика
рынка инвестиций в РФ

 Рост аудитории — прирост инвесторов в 2024 г. + 5,4 млн
человек

 65 % пассивных пользователей — огромный потенциал
вовлечения

 Смещение в мобильные сервисы и микрообучение
растущий спрос на простые, визуальные форматы

 Финтех и AI-обучение — тренд на уникальные решения
и объясняемую аналитику

 Синергия с брокерами и EdTech-рынком — стабильный
канал масштабирования и монетизации.2022 2024 2027

(прогноз)

22,9
35,1
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Рост кол-ва
инвесторов в РФ



Критерий Маяк FSR / CScalp Signals Rich Harbour Trendoman

Тип сигналов
коллективные & экспертные; кратко-/средне-/
долгосрочные

краткосрочные
(скальпинг, внутридня)

кратко/среднесрочные
(swing-, Moex)

кратко-/среднесрочные
акции и фьючерсы

Доступность
Freemium: базовые сигналы бесплатно, полный
функционал по подписке (1199–2 799 ₽/мес)

бесплатный Telegram;
терминал CScalp после
регистрации

закрытые чаты: $50/мес за
1 комнату; $200/мес за все

бесплатный основной
канал; VIP 2 500 ₽/мес

Обучающий контент встроенные микро-курсы, видео, гайды, тесты
нет (сторонние ссылки на
проп-компании)

нет
вебинары + статистика
(VIP)

Комьюнити
встроенный чат и тематические форумы +
голосования

внешние
Telegram/Discord/YouTube

закрытые Telegram-чаты Telegram + YouTube

UI/UX (мобильность)
нативное приложение (5 вкладок: Сигналы,
Новости, Обучение, Сообщество, Профиль)

терминал + Telegram; нет
мобильного приложения

Telegram (мессенджер) Telegram

Персонализация фильтры, избранное, алерты по цене/активам нет (единый поток) нет нет

Геймификация & соц-proof рейтинги, достижения, конкурсы, коллективные
прогнозы

нет нет нет

Прозрачность метрик бэктест (win rate, Sharpe, ROI)
оценки качества через
комментарии
подписчиков

нет
есть статистика по
сигналам (VIP)

Цена подписки 1199 ₽ / 2299 ₽ / 2799 ₽ бесплатно; терминал
бесплатен

от $50 до $200/мес
бесплатно / VIP 2 500 ₽/
мес

Анализ конкурентов



Анализ конкурентов

Большинство текущих решений на рынке
сосредоточено на краткосрочных

сигналах и закрытых Telegram-чатах,
не предлагая пользователю целостного

опыта обучения и сопровождения

«Маяк» про:

объединяет сигналы, обучение,
аналитику и комьюнити

предоставляет нативный UX/UI, доступный
даже без опыта инвестирования

вводит геймификацию и рейтинг
для повышения вовлечённости

демонстрирует прозрачные результаты
win rate, Sharpe, ROI

использует Freemium-модель с доступной
подпиской (от 1199 ₽).



Этап пути Действия пользователя Эмоции и ощущения Барьеры и проблемы
Возможности и решения
«Маяка»

1. Осознание

Пользователь слышит о
фондовом рынке из новостей,
рекламы или от знакомых.
Начинает интересоваться
возможностью «заработать на
инвестициях».

Любопытство, лёгкая тревога,
неуверенность.

Низкий уровень финансовой
грамотности, страх потерять
деньги, недоверие к рынку.

Формирование интереса через
простые объяснения в соцсетях и
образовательный контент «Что
такое фондовый рынок простыми
словами».

2. Исследование
Изучает сайты брокеров,
смотрит ролики на YouTube,
читает отзывы.

Перегрузка информацией,
сомнения, усталость.

Термины непонятны,
предложения брокеров сложны,
отсутствие понятной
инструкции «с чего начать».

Образовательные материалы
«пошагово от открытия счёта до
первой сделки», микрообучение,
карточки с ключевыми
понятиями.

3. Принятие решения

Решает открыть брокерский
счёт (часто по совету банка или
друзей). Устанавливает
приложение брокера.

Сомнение, страх ошибки,
осторожность.

Интерфейс сложен, непонятно,
какие действия безопасны. Нет
уверенности в правильности
выбора.

Интерактивный онбординг: гид с
подсказками, понятные
дисклеймеры, AI-помощник,
объясняющий каждый шаг.

4. Первое взаимодействие

Пользователь открывает
приложение, изучает
функционал, делает попытку
совершить первую сделку.

Неуверенность, страх нажать не
ту кнопку, риск избегания.

Отсутствие поддержки и
простого языка, сложные
формулировки, перегруженные
графики.

«Безопасный режим» первой
сделки, простая аналитика в
карточках, объяснение каждого
действия понятным языком.

5. Регулярное использование
Приобретает опыт, совершает
периодические сделки,
наблюдает за результатами.

Рост уверенности, интерес,
вовлечённость.

Недостаток постоянной
поддержки, трудность
интерпретации аналитики.

Персональные уведомления, AI-
анализ в формате «почему это
важно», короткие советы и
прогнозы.

6. Лояльность и удержание
Пользователь ощущает
прогресс, делится опытом,
участвует в обсуждениях.

Удовлетворение, гордость,
желание рекомендовать.

Отсутствие вовлекающего
комьюнити, низкий социальный
эффект.

Сообщество инвесторов внутри
приложения, челленджи, Q&A и
рейтинги прогнозистов.

Customer Journey Map



трафик тест-
доступ

конверсия
в подписку удержаниепродление

Бизнес-модель

Подписка на основе Freemium

Источники дохода:

LTV выше, чем САС

Подписка (1199–2 799 ₽/мес) с одного пользователя

Партнёрские каналы и CPA-программы:
    брокеры и образовательные платформы получают
комиссию за привлечённого пользователя.



400к

Финансовые показатели

Первоначальные
вложения

100+ продаж
подписок в течение 2 мес

1199-2799₽
Цена подписок

1 год
Окупаемость проекта

Просканируй меня



Команда проекта

Сооснователь, Product Lead
& AI-разработка

Разрабатывает стратегию продукта,
отвечает за UX/UI и внедрение AI-
инструментов. Курирует создание

прототипа и развитие функционала
приложения.

Сооснователь, Content &
Analytics Lead

Отвечает за аналитику сигналов,
образовательный контент и

взаимодействие с пользователями.
Формирует логику обучения и
инвестиционные материалы

Разработчик (MVP Engineer)

Мобильная разработка

Создаёт и поддерживает приложение «Маяк».
Отвечает за техническую стабильность,
интеграции и тестирование продукта

Маркетолог (Growth Manager)

Продвижение и коммуникации

Запускает рекламу, таргетинг и партнёрские
кампании. Формирует воронку продаж и
отвечает за рост активной аудитории

Роман Владыко

Ал

ександр Дубровин



Влияние / Вероятность Низкая вероятность Средняя вероятность Высокая вероятность

Высокое влияние

🔴 Утечка
пользовательских
данных или взлом
системы, что приведёт к
потере доверия
аудитории и санкциям
регуляторов.

🟠 Ошибки при
разработке MVP или
интеграции AI, сбои API;
риск юридических
неточностей или
отсутствия
дисклеймеров,
нарушающих

🔴 Недостаточная
вовлечённость
пользователей и низкая
конверсия в активные
сделки из-за сложного
интерфейса и
онбординга.

Среднее влияние

🟡 Ошибки
коммуникации,
негативные отзывы или
падение лояльности
пользователей.

🟠 Недостаток
маркетинговых
ресурсов, перегрузка
команды, риск
замедления темпов
развития проекта.

🟠 Усиление конкуренции
со стороны крупных
финтех-компаний,
приводящее к снижению
темпов роста
пользовательской базы.

Низкое влияние

🟢 Незначительные сбои
во вспомогательных
сервисах, не влияющие
на работу приложения.

🟢 Временные задержки
релизов и обновлений
без ущерба для
пользователей.

🟢 Изменение
приоритетов внутри
команды без негативных
последствий для
продукта.

Тепловая карта рисков



Тестирование и
корректировка

UX-интервью, анализ метрик
удержания и вовлечённости,

улучшение онбординга и комьюнити-
функционала

RoadMap

Исследовательский этап

Анализ рынка инвестиций и EdTech,
определение ЦА, выявление

проблемных точек пользователей.
Проведение проблемных и

решенческих интервью

Формирование
концепции

Разработка гипотез, выбор
приоритетной (онбординг и

минимализм), создание
пользовательских сценариев, UX-

прототипирование

Разработка MVP

Создание минимально
жизнеспособного продукта,

интеграция AI-модуля сигналов,
тестирование и сбор обратной

связи

Пилотное
внедрение и рост

Запуск MVP среди тестовых
пользователей (первая когорта).

Формирование партнёрств с
брокерами и финтех-медиа

Масштабирование

Выход на рынок B2C, запуск
маркетинговых кампаний, увеличение

пользовательской базы до 5 000+
клиентов

Инвестиционная стадия

Привлечение грантов и инвестиций
для расширения AI-функционала,
развитие white-label решений для

брокеров

01.08.2025 -
30.09.2025

01.10.2025 —
15.11.2025

15.11.2025 —
31.12.2025

01.01.2026 —
01.03.2026

01.04.2026 —
01.06.2026

01.07.2026 —
01.09.2026

01.10.2026 —
31.12.2026

Как мы развиваем проект



Контакты

Роман Владыко

Ал

ександр Дубровин

+7 969 014 86 32

t.me|mavr98

vladykoroma@gmail.com

+7  965 111 02 55

t.me|iwast

dubrovin3030@gmail.ru


