
Разработка стартап проекта 
кастомизации одежды российских 
брендов масс-маркета в онлайн формате

UniqLook
Создай свою уникальность!



Проблемы, которые существуют 
сейчас на рынке:

россиян жалуются на 
однообразие в масс-
маркете

молодежи готовы платить 
больше за уникальные 
вещи, при этом 65% не 
могут позволить себе 
дизайнерскую одежду

всей одежды попадает на 
свалку, ежегодно в мире 
образуется 92 млн тонн 
текстильных отходов

коллекций ежегодно списывают 
российские ритейлеры, из-за 
чего теряют 8-10% выручки
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Наше решение:
Первая в России платформа 
апсайклинга, которая превращает 
остатки масс-маркета в уникальные 
вещи с помощью технологии онлайн-
кастомизации. Здесь каждый может 
стать дизайнером своей одежды и 
отразить свой истинный стиль.



Польза нашего решения для бизнеса, 
государства и потребителя:

Доступная уникальность 
для потребителя: 
экономия 50-70% против 
дизайнерских аналогов

Монетизация неликвидов: 
выкупаем остатки по 
10-15% от первоначальной 
стоимости и превращаем 
убытки ритейлеров в наш 
доход

Предотвращаем 8 тонн 
текстильных отходов в год, что 
экономит 27 млн литров воды и 
сокращает выбросы CO2 на 45 
тонн

Освобождаем ритейлеров от 
убыточных остатков и в 
дальнейшем выброса одежды, 
освобождаем складские 
помещения



Продукт:







Вариант 3D 
конструктора: 









1,8 трлн $

2,5-3 трлн Р

23,4 млр Р

23-117 млн Р/год

Общий рынок одежды

Рынок одежды в России

Потребители, которые активно 
покупают одежду онлайн, ценят 
уникальность, готовы платить за 
апсайклинг

Доля рынка для нового нишевого 
проекта

Расчет рынка по методу 

PAM TAM SAM SOM:



Ассортимент
Узкий Широкий

Стратегическая карта конкурентов:
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Ритейлы люкса и 
мидл сегмента: 

Oskelly, 
Secondfriendstore,
Thecult и другие

Маркетплейсы

Масс-маркет
Индивидуальный 

пошив, ателье

дизайнерские 
изделия



Бизнес-модель 

Остервальдера





Светлана, продакт-менеджер

Команда стартап-проекта:

Альвина, операционный директор
Формирование видения платформы, 
проектирование клиентского опыта, 

исследование ЦА, контроль разработки 
и работы приложения

Организация работы производства, 
выстраивание отношений с масс-

маркетом, операционная аналитика, 
контроль логистики 



Финансовая модель проекта:



Сумма 
начальных 
инвестиций 
для старта 
проекта

7.964.000 руб



Угрозы проекта:
Не заключить договор о закупках остатков с масс-
маркетом - без этого проект теряет свою экологическую 
ценность

Недопонимания со стороны потребителя - вещь в реальной 
жизни может отличаться от визуализации

Взлом сайта, потеря данных, простои онлайн конструктора 
парализуют весь бизнес

Юридические риски при использовании чужих дизайнов

Вопрос об утилизации производственных отходов, сохраняя 
экологичный статус

Угрозы со стороны косвенных конкурентов



Решения: 
Разработка документа и презентации, в которых главным 
акцентом будет выгода партнерства для масс-маркета. Начать 
работу с маленькми ритейлерами, чтобы на примере 
партнерства с ними, доказать свою значимость

Организация оффлайн встреч с потребителями, чтобы лучше 
понимать их запросы, собирать обратную связь

Большие инвестиции в надежный хостинг, регулярное 
резервное копирование

Иметь в команде штатного юриста для заключения договоров

Изучение возможности переработки текстильных отходов

Отстраивание от конкурентов, работа над собственными КФУ 



Спасибо за внимание!

Хачатрян Светлана Андраниковна

89773277872


svetochka.xachatryan@gmail.com

Алексанян Альвина Саркисовна

89189117710


aleksanyn.alvina@gmail.com

Контакты для связи:


