
“Разработка цифровой платформы-
агрегатора для участников рынка 

железнодорожных запчастей”

На рынке ж/д запчастей практически все 
продажи идут по телефону вручную. Мы 

создадим площадку для продавцов и 
покупателей, где можно быстро и безопасно 

продавать и покупать запчасти!



Проблема
Основная проблема для участников рынка — отсутствие единой, удобной и 

надежной платформы для поиска, сравнения, приобретения и оценки 
качества железнодорожных запчастей.



3

Проверка контрагентов

80% отмечают случаи столкновения с 
мошенниками и поддельными 
документами.

Выявление проблемы

60% опрошенных отметили, что поиск и 
закупка железнодорожных запчастей 
трудоемки и требуют много времени.

Сравнение с конкурентами

75% респондентов отметили неудобство 
использования из-за узкого 
ассортимента и сложности интерфейса.

CustDev

50%

25%

0%

75%

100%

Проверка 
контрагентов

Сравнение с 
конкурентами

Выявление 
проблемы



4 CustDev

* Стенограмма глубинного интервью



5 Целевая аудитория

Посредники, которые покупают 
и продают запчасти с целью 
заработка *около 2000

Ремонтные компании, которые 
закупают запчасти для работы 
*более 40

Производители, которым 
нужны новые каналы сбыта 
*более 60

Любые физ. лица, ИП и ООО с 
вагонами, которые нужно 
ремонтировать *более 2000

Заводы

Торговые компании 

Депо 

Собственники
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Главная страница Каталог товаров

Цифровая платформа-
агрегатор

Платформа является 
удобным каналом для 

поиска и проверки 
контрагентов, 

упрощает поиск 
запчастей, сравнение 
предложений и цен, а 

также предоставляет 
аналитические 

данные по рынку.

Решение



7 Продукт

новый рынок 
сбыта. 

новый удобный 
сервис.

Продавцы Покупатели



8 Продукт
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SAM — 288 миллионов в год (доступный 
рынок в России и СНГ).

SOM — 28.8 миллионов в год (достижимая 
доля SAM).

TAM — 3 миллиардов в год (глобальный 
рынок железнодорожных запчастей).

PAM — 6.34 миллиардов в год 
(потенциальный рынок с учетом смежных 
отраслей и глобального охвата).

Рынок

я

TAM

PAM

SAM

SOM

28.8 млн

288 млн

3 млрд

6.34 млрд 

* Данные с сайтов Метапром, 
infoline.SPB, RAILMARKET



10 Анализ конкурентов

PulsСen

- Прайс-листы на 
различные запчасти и 
детали для вагонов.
- Поиск поставщиков и 
производителей.

Бесплатный 
доступ, 
платное 
продвижение
(35 тыс. руб/год)

- Каталог 
запчастей и 
комплектующих.
- Возможность 
публикации 
предложений от 
поставщиков.

Платные 
размещения и 
продвижение 
позиций от 6 тыс. 
руб/мес за товар

Бесплатное 
размещение, 
платное 
продвижение,
Реклама
(135 тыс. руб/мес)

PromPortal

- Каталог запчастей 
для ж/д транспорта.
- Размещение 
предложений от 
поставщиков.

Платные 
размещения.
Приоритетное 
размещение
Реклама
Подписки

Платное 
продвижение 
товаров
Реклама и баннеры
Премиум-аккаунты

Конкурент Основные 
услуги/функции Ценовая модель Источники дохода

 

Маркетинговая 
стратегия

RegTorg

Реклама 
Платные 
аккаунты и 
пакеты 
продвижения

SEO, реклама на 
страницах 
поставщиков, 
продвижение на 
крупных 
маркетплейсах.

SEO-продвижение, 
участие в 
отраслевых 
мероприятиях, 
контекстная 
реклама.

SEO-продвижение, 
контекстная 
реклама, реклама на 
специализированных 
ресурсах и форумах.



11 Анализ конкурентов

ЛСК33

- Каталог рам боковых и 
других деталей.
- Полный список 
продукции для ж/д.
- Фокус на крупных 
заказах.

Бесплатное 
размещение с 
рекламными 
опциями

- Общий рынок, 
включающий запчасти 
для ж/д.
- Размещение 
объявлений.
- Возможность поиска 
ключевыми словами.

Бесплатный 
доступ, 
платные 
опции 
продвижения

Бесплатное 
размещение, 
оплата за 
выделение 
объявлений

Trans-Res

-Специализирован для 
колесных пар.
- Размещение 
предложений 
поставщиков.
- Поддержка опта

Платное 
продвижение 
товаров
Реклама
Платные аккаунты

Оплата за 
выделение 
объявлений
Рекламные блоки
Премиум-аккаунты

Конкурент Основные 
услуги/функции Ценовая модель Источники дохода

 

Маркетинговая 
стратегия

KupiProdai

Продвижение для 
поставщиков
Партнерские 
программы
Спонсорские 
публикации

Реклама через SEO, 
участие в выставках, 
публикации в 
отраслевых СМИ.

Продвижение через 
SEO, реклама в 
социальных сетях, 
объявления на сайте 
для широкого круга 
пользователей.

SEO, реклама на 
отраслевых 
площадках, 
продвижение через 
поисковые системы и 
конференции



12 Бизнес-модель

“Леон Компани”

Торговый дом 
“КЖК”

Студия дизайна 
“Арбуз”

Веб-студия 
“Kotweb”

Ключевые 
партнеры

Разработка и 
поддержка 
платформы

Аналитика

Ключевые 
действия

Торговые 
компании

Депо

Заводы

Собственники 
вагонов

Сегменты 
потребителей

Яндекс Директ

Соцсети

Рассылки по  базам 
партнеров

Каналы сбыта

 

Удобство поиска 
и покупки

Прозрачность 
информации

Проверенные 
контрагенты

Доступ к 
аналитике

Ценностное 
предложение

Реклама

Служба поддержки 
и  чаты

Отношения
с клиентами

База 
пользователей

Платформа

Данные а 
аналитика

Ресурсы

Структура расходов Структура доходов

Разработка и техническое обслуживание 
платформы

Маркетинг и продвижение

Подписка Реклама

Платное продвижение



13 Финансовая модель

Инвестиции Окупаемость

2 308 974 8 месяцев

* Финмодель рассчитана на 18 мес

Показатель Итого

Кол-во пользователей 411

Выручка, руб. 20 354 511

Прибыль, руб 12 433 935

IRR 34%

NPV, руб 7 003 388



14 Риски

Потеря данных

Отсутствие 
доверия

Недостаточное
финансирование

Технические риски

Низкая 
ликвидность 

рынка

Изменение 
правовой базы

Вл
ия

ни
е

Вероятность

Атаки на базу 
данных

SEO и 
трафик

Сложность
проверки 

контрагентов

Ошибки в UX/UI
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Рост нашей базы 
пользователей 
платформы

Ближайшее 
развитие проекта

Рост

500
Кол-во
пользователей

03.2026 06.2026         9.2026   12.2026   03.2027   06.2027

375

250

125
0



Команда стартап-проекта

Холодные звонки  
Дизайн 

Клиентский сервис

Экспертиза в нише
Партнерские связи

Анализ финансов

Анализ рынка
Анализ Конкурентов

Документация

Чемпион Курска по 
шахматам

Экспертиза в нише
Партнерские связи

Анализ финансов

Солист органного 
хора

Староста в актерской
труппе



17 Контактная информация
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План развития 
проекта

Roadmap

05.2025        07.2025     10.2025   

05.2025   07.2025 12.2025

Углубленная  
SEO + контент- 

стратегия

Автоматизация и 
переговоры с 

крупными игроками

Ребрендинг + MVP 
нового дизайна

Маркетинговя 
стратегия и 
реализация

Базовая SEO 
оптимизация

Масштабирование 
функционала


