
Разработка предпринимательского 
проекта открытия кондитерской 


с авторской концепцией

высокие 
технологии 


для сладкой жизни



проблема

Ограниченный доступ 

к персонализированному подходу 


и к рецептам в сфере кондитерского 
искусства для широкой аудитории

Исследование Epsilon

Анализ ЦА

предпочитают 
персонализированное 
обучение

выбирают 
персонализированные

бренды и их предложения 

90% 80%



решение 

создание уникальной оффлайн 
кондитерской с внедрением доступной 

интерактивной системы на основе 
искусственного интеллекта, направленного 

на индивидуальный подход в целях 
обучения и развития кондитерских навыков



MVP
бенто торты кукис

закупки декор

рецепт эклеров ярусные торты

купить

купить

купить

купить

купить

посмотреть

+



Запустить пилотный проект кондитерской 

с приложением

Оптимизировать операционную 

деятельность и повысить рентабельность

Повысить узнаваемость бренда 
и привлечь целевую аудиторию

� Открыть первую точку в течение год�
� Провести первые 3 образовательных мероприятий  

в первый месяц работы.�
� Достигнуть уровня удовлетворенности клиентов  

80% по результатам обратной связи.


� Снизить затраты на производство десертов на 10% 
за счет оптимизации закупок и логистики.�

� Увеличить средний чек на 15% путем внедрения 
дополнительных услуг и товаров.�

� Автоматизировать процессы учета и отчетности 
для улучшения управления бизнесом


� Увеличить посещаемость сайта на 50% за три 
месяца благодаря SEO и контекстной рекламе.
.�

� Организовать партнерство с тремя локальными 
брендами для проведения совместных 
мероприяти�

� Проведение минимум двух пресс-конференций 
и публикаций в местных СМИ


задачи 
проекта



SOM

SAM

TAM

PAM

PAM = 

ТAM = 

SAM = 

SOM =

79.93 млрд руб.


13,5 млрд рублей


95 млн руб 


 49 млн руб

рынок



конкуренты

Продукт имеет хорошие шансы 
стать уникальным предложением на 

рынке СНГ, учитывая отсутствие 
сильного игрока с активным 

внедрением ии и полноценного 
консультативного сопровождения



бизнес-модель

-продажа франшизы



Базовые показатели 
фин.модели (3 года)

� Нулевой период - 2 месяца 

� Выручка (в среднем) - 3.220.000 в ме�
� Чистая прибыль (в среднем) - 863.000₽ в мес

Полная версия фин.модели

� Инвестиции- 8.200.00�
� Возврат инвестиций - 3 года работы 

� Выход на 100% операционную 
нагрузку - 3 месяц с момента 
запуска 



риски
Риск кибербезопасности

Решение: внедрение мер по защите данных, 
такие как шифрование и двухфакторная  
аутентификация, а также регулярное обновление 
программного обеспечения

Риск: Высокие издержки.


Решение: Оптимизация расходов, заключение 
выгодных контрактов с поставщиками. 
Инвестирование в энергоэффективное 
оборудование 

Риск: Высокая конкуренция   


Решение: Пробивание баннерной слепоты, 
подключение SMM агенства для креативной 
рекламы в соц сетях

Риск: Недостаточный спрос

Решение: Проведение маркетингового 
исследования и анализа рынка, усиление 
рекламы в социальных сетях

Тепловая 
карта рисков

SWOT-
анализ



дорожная карта

1 2 3 4 5 6 7

01.04.2025

Разработка 
концепции

и стратегии 
проекта

01.07.2025

Cоздание и 
настройка бота 
с ИИ, а также 
тестирование

30.08.2025

Поиск 
помещения 

и начало 
ремонтных 
работ

01.11.2025

Запуск 
кондитерской 

и тестирование 
с последующей 
корректировкой

21.11.2025

Запуск 
рекламы и 
проведение 
мероприятий 

15.01.2026

Оптимизация 
процессов

01.03.2026

Развитие и 
масштабиров
ание, запуск 
франшизы



контакты Связаться:

polinavinok99@gmail.com

Я - Винокурова 
Полина (создатель 
проекта, директор)

Татьянич Анна 
(менеджер)

Орлова Мария 
(бухгалтер)

Куряева Дина 
(юрист)

Авраменко 
Анастасия 


(веб-дизайнер)


