
Разработка платформы по продаже
оборудования для биотехнологического

синтеза

Blbio-оптимальные решения для биотехнологического синтеза
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Домашним хозяйствам, малому и среднему бизнесу сложно найти подходящее биотехнологическое оборудование
из-за недостатка информации и специфики рынка, тогда как НИИ, университеты и мелкие производственные

предприятия испытывают дефицит каналов сбыта и нуждаются в маркетинговой поддержке.

Домашние хозяйства Производители оборудования

Малый и средний бизнес НИИ и Университеты

Сложно найти подходящее
биотехнологическое оборудование из-за
недостаточной осведомленности и специфики
рынка. 

Проблема

Ограниченные каналы сбыта
Необходимость в дополнительной
маркетинговой поддержке 
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78%
 Представителей МСБ и
домашних хозяйств
сталкиваются с проблемой
нехватки компетенции при
подборе оборудования

Проблема

В среднем составляет процент комиссии для
НИИ при продаже оборудования через

крупные производственные предприятия

Карточек на неспециализированных
платформах имеют неполную или

недостоверную информацию об оборудовании

15% 

56% 



Проект предлагает решение в виде специализированного маркетплейса, который делает
биотехнологическое оборудование доступным и понятным для различных категорий

пользователей. 

Понятный интерфейс

Решение

Целевая специализация

Маркетинг от платформы

Дополнительный канал
сбыта
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Продукт

Продукт проекта - это
специализированная
платформа по продаже
оборудования для
биотехнологического
синтеза

Основная идея продукта - платформа
объединяет мелких и крупных продавцов,
облегчая им доступ к покупателям, и предоставляет
централизованное пространство для
приобретения биотехнологического оборудования
и расходных материалов.
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BLBIO.RU
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MVP
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Платформа для продажи биотехнологического
оборудования, где производители проходят

верификацию российского производства, что дает
преимущества в государственных тендерах и закупках.

Уникальное торговое предложение
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Постановление
Правительства РФ
от 23.12.2024 N 1875



SKU 1
Комиссия за продажу оборудования на
платформе - стоимость открытия заказа

SKU 2
Подписка о тендерах и новостях в
области биотехнологий

SKU 3 Продвижение карточек в поиске 

Потоки доходов:
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Что такое стоимость открытия заказа?

Чтобы получить контактные данные покупателя
и завершить сделку, продавец оплачивает
фиксированную плату.

SCU 3
45%

SCU 1
34.4%

SCU 2
20.6%

Распределение потоков доходов по SCU



4 CEO 

11 Сотрудников НИИ
13 Представителей бизнеса
22 Индивидуальных
хозяйства

Customer Development 
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68% 
Покупателей требуют

верификацию происхождения
оборудования 

12% 
покупателей не волнует

происхождение оборудования

20% 
покупателей предпочитают

верифицированное  оборудование



Из интервью с продавцами: Из интервью с покупателями:

Customer Development 

Ужесточение в законодательной базе
повлекло много изменений в продаже
оборудования

Высокая конкуренция ввиду маленького
количества представленных компаний

Многие НИИ нуждаются в помощи с
продвижением и дальнейшей продажей
их оборудования 

Большое влияние оказывает способность
технического специалиста в разговоре
объяснить суть простыми словами

Обучение и сопровождение в работе с
оборудованием важно как
производствам, так и частникам

Покупателям в 2025 году важно, чтобы
оборудование было отечественного
производства

Выводы из проблемного интервью
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Из интервью с продавцами: Из интервью с покупателями:

Customer Development 

Возможность дополнительно привлекать
лидов актуальна

Для НИИ и небольших производителей в
России единая платформа является
оптимальной возможностью для
самораскрутки без больших вложений

Закупщикам в государственной сфере не
нужно будет исследовать весь рынок,
чтобы выявить производителей РФ, всё
будет в одном месте

Удобный интерфейс позволит
централизованно сделать запрос на
интересующее оборудование, 

Выводы из решенческого интервью
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Подробное исследование:

Customer Development 
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Анализ рынка. Общие выводы

За период 2018–2022 годов рынок биотехнологий в России вырос на
35%, достигнув объема в 339 миллиардов рублей.

Источники:
www.businesstat.ru

Основная причина роста - увеличение цен на продукцию
биотехнологий, особенно в условиях пандемии COVID-19 и введённых
санкций в 2022 году.

Наибольший прирост оборота рынка пришёлся на 2021 год — 15%.

Рост спроса на
медицинские и
биофармацевтические
продукты
Пандемия COVID-19
Санкции.
Тренд на экологию

Драйверы рынка:
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Анализ рынка. Прогноз до 2028 г.
мл

рд
. р
уб
ле
й

2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 2028
160
180
200
220
240
260
280
300
320
340
360
380
400
420
440
460

Прогноз
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CAGR 11,5%



PAM  - 729,3 тр руб. в год

TAM - 0,8% PAM - 598,6 млрд руб. в год

SAM - 76% TAM - 449,4 млрд руб. в год

SOM - 10% SAM - 59,1 млн руб. в год

Анализ рынка. Расчет 

Логика расчетов:
PAM - общемировой рынок
биотехнологий
TAM - рынок биотехнологий в
странах СНГ
SAM - рынок биотехнологий в
Росиии
SOM - реалистичный процент от
объема российского рынка,
который способен охватить проект
в первые три года 

Источники:
www.businesstat.ru18



Вывод:

Анализ конкурентов
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Спрос на разные сферы покупки биотехнологического
оборудования есть и существующие площадки не
предлагают комплексного решения задачи, в то
время как платформа предоставит возможность

объединить поставщиков из разных подразделений,
связанных с биотехнологическими процессами.
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Нулевой период - 4 месяца

Выход на 100% операционную нагрузку -  13 месяцев с момента
запуска проекта

Чистая прибыль - в среднем  5,7 млн рублей

 Валовая прибыль - в среднем 7,2 млн рублей

Базовые финансовые
показатели (5 лет)

Прогнозируемые показатели
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Проект создается в партнерстве с
компанией 
ООО «Био-Рус»

Инвестиции

Инвестиции - 18 500 000 рублей

Прогнозируемые показатели

22

Возврат инвестиций - 3,5 года с момента запуска проекта



Рост и масштабирование

Запуск платформы
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Рекламная 
кампания

Внедрение функций
персонализации

Добавление
инструментов
аналитики для
продавцов

Внедрение функции
консультаций на

сайте

Предложение
финансовых услуг

(рассрочки, кредиты,
страхование)

Развитие AI-
решений для
автоматизации
процессов



Рост и масштабирование
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Рост и масштабирование
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План продаж -
количество 
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Риски

Риск: 
Технические проблемы 

(ошибки в коде, нестабильность платформы или
перегрузка серверов)
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Управление риском:
Регулярное тестирование программного
обеспечения.
Создание плана восстановления после сбоев.
Использование облачных решений. 

Риск: 
Конкуренция 

(появление аналогичных платформ)

Управление риском:

Мониторинг изменений на рынке.
Разработка уникальных предложений. 
Поддержание высокого уровня лояльности. 



Риски

Риск: 
Информационная безопасность
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Управление риском:

Внедрение систем защиты данных
(шифрование, двухфакторная аутентификация).
Регулярные аудиты безопасности.
Обучение сотрудников основам
кибербезопасности.

Риск: 
Регуляторные ограничения 

(изменения в законодательстве или налоговых
требованиях)

Управление риском:

Сотрудничество с юридическими
консультантами для оперативного реагирования
на изменения.



Дорожная карта

Исследования и
разработка
концепции

Разработка MVP

Запуск бета-версии и
привлечение ранних

пользователей

Тестирование и
оптимизация
платформы

Масштабирование
и расширение
функционала

Дальнейшее
развитие и
инновации

31.03.2025 1.09.2025 31.01.2027

20.04.2025 31.01.2026 ...
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Контактная информация

Прозорова Елизавета
Владимировна

+7 905 747 82 03
@lissalaks

elizaveta-prozorova@mail.ru

Соловьева Мария
Романовна

+7 905 582 94 85
@russkaya_devochka_masha

general@blbio.ru
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Приложения

Бизнес-модель

PESTEEL

EFAS

5 сил Портера

Организационная структура

Методы управления рисками
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