Приложение № 15 к Договору
от __________ № ____________
Паспорт стартап-проекта 
	________(ссылка на проект)
	_________________(дата выгрузки)


	Наименование образовательной организации высшего образования (Получателя гранта)
	Брянский филиал РЭУ им. Г. В. Плеханова



	Карточка ВУЗа (по ИНН)
	7705043493

	Регион ВУЗа 
	Брянская область

	Наименование акселерационной программы 
	ФУДТЕХ

	Дата заключения и номер Договора
	


	
	Краткая Информация о стартап-проекте

	1
	Название стартап-проекта*
	Фудтрак


	Указывается тема стартап-проекта в рамках темы акселерационной программы, основанной на Технологических направлениях в соответствии с перечнем критических технологий РФ, Рынках НТИ и Сквозных технологиях.
	Стартап-проект разработка мобильного приложения "Фудтрак"для оптимизации работы фудтрака по поиску и статистическому анализу вкусовых предпочтений клиентов выполняется в рамках акселерационной программы ФУДТЕХ, в которой одними из основных технологических направлений являются биотехнологии и интеграция с умными устройствами. 

Проект может быть классифицирован как инновационное решение в области биотехнологий и интеграции с умными устройствами, что соответствует приоритетным направлениям развития критических технологий в Российской Федерации.

Оно соответствует трендам персонализированного подхода к здоровью и может стать востребованным среди осведомленных потребителей. Применяются большие данные (Big Data) в виде сквозных технологий для анализа и обработки информации вкусовых предпочтений клиентов, а так же разрабатывается концепция быстрой доставки еды в места лояльных клиентов.
	


Технологическое направление в соответствии с перечнем критических технологий РФ*
	
	В соответствии с перечнем критических технологий РФ наш проект соответствует направлению:

Технологии информационных, управляющих, навигационных систем.
	


Рынок НТИ

	
	Используется рынок НТИ 1.0 и следующие его направления:

- Фуднет;

- Технет.
	


Сквозные технологии 

	
	В нашем проекте будут задействованы такие сквозные технологии как:

-Новые производственные технологии 

-Промышленный интернет
	

	
	Информация о лидере и участниках стартап-проекта

	6
	Лидер стартап-проекта* 
	- Unti U1409326
- Leader ID id 4890004
- ФИО Шильникова Виктория Сергеевна

- телефон 89657067464

- почта viktoriashilnikova16@gmail.com

	7
	Команда стартап-проекта (участники стартап-проекта, которые работают в рамках акселерационной программы)
№ Unti, ID Leader ID, ФИО. Роль в проекте. Телефон, почта. Должность (при наличии). Опыт и квалификация (краткое описание)
U1409326

id4890004

Шильникова 

Виктория

Сергеевна

Лидер

89657067464

viktoriashilnikova16@gmail.com

U1420852

id4916338

Ковалёв 

Герман

Александрович

Администратор

89529684347
viktoriashilnikova16@gmail.com

U1409264

id4889883

Крюкова 

Валерия 

Станиславовна

Администратор

89206001317

lerakryukova2004@gmail.com

U1432731

Id4889949

Глущенкова

Диана

Андреевна

Предприниматель

viktoriashilnikova16@gmail.com
U1409355

id4889895

Шурыгина 

Алина 

Алексеевна

Предприниматель

89040919335

shu-alina2006@gmail.com

U1412592

id4915920

Петрунин

Максим 

Алексеевич

Предприниматель

89621494500
viktoriashilnikova16@gmail.com



	
	плаН реализации стартап-проекта

	8
	Аннотация проекта*
Указывается краткая информация (не более 1000 знаков, без пробелов) о стартап-проекте (краткий реферат проекта, детализация отдельных блоков предусмотрена другими разделами Паспорта): цели и задачи проекта, ожидаемые результаты, области применения результатов, потенциальные потребительские сегменты
	Новая инновационная концепция работы фудтрака будет основана на применении в своей работе мобильного приложения, которое позволит анализировать текущее местоположение лояльных клиентов, на основе сбора статистической информации о вкусовых предпочтениях людей, и быстро доставлять еду в места их наибольшего скопления.  

Мобильное приложение позволит ставить геометку на фудтраки и лояльных клиентов (с их согласия), и поддержания портрета клиента (его вкусовые предпочтения). Таким образом клиенты могут видеть где ближайший к ним фудтрак с их любимой едой, а продавец видит клиентов со стабильными предпочтениями

Кроме того, приложение позволяет владельцам фудтраков получать обратную связь от клиентов, а также быстро реагировать на их запросы. Все это делает процесс продажи более удобным и простым, а также повышает удовлетворенность клиентов и налаживает логистику в данной сфере. 

Наша цель - оптимизировать процесс доставки еды до конечного потребителя в соответствии с его вкусовыми предпочтениями.

	
	Базовая бизнес-идея 

	9
	Какой продукт (товар/ услуга/ устройство/ ПО/ технология/ процесс и т.д.) будет продаваться*
Указывается максимально понятно и емко информация о продукте, лежащем в основе стартап-проекта, благодаря реализации которого планируется получать основной доход
	В основе стартап-проекта лежит разработка приложения, которое позволит оптимизировать работу фудтраков, сокращая время доставки еды и в первую очередь обслужить лояльных потребителей.  

Основной доход - оптимизация процесса обслуживания. И как результат - рост дохода фудтраков.

	10
	Какую и чью (какого типа потребителей) проблему решает*

Указывается максимально и емко информация о проблеме потенциального потребителя, которую (полностью или частично) сможет решить ваш продукт
	Использование в работе фудтраков данного приложения позволит увеличить их прибыль.

Позволит клиентам разных возрастных групп сократить время на поиск еды. 

Так же данное приложение может быть полезно всем типам предприятий общественного питания с целью получения информации о вкусовых предпочтениях потенциальных клиентов.

	11
	Потенциальные потребительские сегменты*
Указывается краткая информация о потенциальных потребителях с указанием их характеристик (детализация предусмотрена в части 3 данной таблицы): для юридических лиц – категория бизнеса, отрасль, и т.д.; для физических лиц – демографические данные, вкусы, уровень образования, уровень потребления и т.д.; географическое расположение потребителей, сектор рынка (B2B, B2C и др.)
	Физические лица:

   - Возраст: 18-65 лет

   - Уровень образования: среднее и выше

   - Интересы: кулинария, торговля

   - География: глобальная, с акцентом на развитых городах

	12
	На основе какого научно-технического решения и/или результата будет создан продукт (с указанием использования собственных или существующих разработок)*

Указывается необходимый перечень научно-технических решений с их кратким описанием для создания и выпуска на рынок продукта
	Сity Truck 55 (5063мм х 2445мм x 2867мм, 11м²) фуд-трак на шасси двухосного прицепа. Создание интерактивного приложения показывающего концентрацию лояльных клиентов в местах массового скопления.

	13
	Бизнес-модель*

Указывается кратко описание способа, который планируется использовать для создания ценности и получения прибыли, в том числе, как планируется выстраивать отношения с потребителями и поставщиками, способы привлечения финансовых и иных ресурсов, какие каналы продвижения и сбыта продукта планируется использовать и развивать, и т.д. 
	Проект представляет собой разработку интернет-приложения, оптимизирующего процесс обслуживания клиентов фудтраков. 

С помощью приложения менеджеры фудтрака видят в реальном времени местоположение лояльных потребителей и места наибольшего их скопления.

Так же приложение осуществляет анализ вкусовых предпочтений клиентов на основе сбора и анализа статистических данных, что позволяет быстро подстраивать ассортимент фудтрака под конкретный запрос или наоборот, в соответствии со своим актуальным ассортиментом выбирать потребителей на основе их предпочтений.

Покупатель в реальном времени сможет увидеть ближайший к нему фудтрак с актуальным ассортиментом продукции.

	14
	Основные конкуренты*
Кратко указываются основные конкуренты (не менее 5)
	Основными конкурентами будут являться:

-Крупные рестораны 

-Кафетерии

-Столовые

-Фудкорты 

-Рестораны быстрого питания

	15
	Ценностное предложение*
Формулируется объяснение, почему клиенты должны вести дела с вами, а не с вашими конкурентами, и с самого начала делает очевидными преимущества ваших продуктов или услуг
	Отсутствие мобильных предприятий общественного питания.

Политика Фудтрака высоко клиентоориентирована за счет работы мобильного приложения, позволяющего анализировать  вкусы и предпочтения групп клиентов.

Существующая система общественного питания направлена на разработку и поддержание своих концепций, что не дает возможности быстро и оперативно подстраиваться под вкусы покупателей

	16
	Обоснование реализуемости (устойчивости) бизнеса (конкурентные преимущества (включая наличие уникальных РИД, действующих индустриальных партнеров, доступ к ограниченным ресурсам и т.д.); дефицит, дешевизна, уникальность и т.п.)*
Приведите аргументы в пользу реализуемости бизнес-идеи, в чем ее полезность и востребованность продукта по сравнению с другими продуктами на рынке, чем обосновывается потенциальная прибыльность бизнеса, насколько будет бизнес устойчивым
	Аргументы в пользу реализуемости:

-Дешёвая альтернатива кирпичному ресторану

-Накладные расходы меньше

-Различные места работы (выезд на мероприятия)

-Сменная тематика

-Динамичность

-Расширение ассортимента

-Использование современных систем обновления

-Наличие новейших идей

-Возможность расширения сети



	
	Характеристика будущего продукта

	17
	Основные технические параметры, включая обоснование соответствия идеи/задела тематическому направлению (лоту)*
Необходимо привести основные технические параметры продукта, которые обеспечивают их конкурентоспособность и соответствуют выбранному тематическому направлению
	1. Удобный и интуитивно понятный интерфейс для менеджеров фудтрака, который позволяет быстро и легко находить нужную информацию об актуальном местоположении лояльных потребителей, их предпочтениях. 

2. Возможность размещения информации об актуальном ассортименте, ценах и местоположении фудтрака. 

3. Интеграцию с платежными системами, чтобы покупатели могли оплачивать заказы непосредственно через приложение. 

4. Возможность сбора данных о вкусовых предпочтениях потребителей для формирования ассортимента кафе. 

5. Инструменты аналитики и отчетности для менеджеров фудтраков, которые позволяют им отслеживать продажи, а также анализировать данные о спросе. 

6. Использование технологий блокчейн для обеспечения прозрачности и безопасности транзакций между фудтраками и покупателями. 

7. Интеграцию с системами логистики и доставки, чтобы обеспечить быструю и удобную доставку. 

8. Разработку мобильных приложений для Android и iOS, чтобы обеспечить доступность приложения для широкой аудитории. 

9. Разработку системы обратной связи для пользователей, чтобы они могли оставлять отзывы и рекомендации по улучшению приложения. 

10. Использование искусственного интеллекта и машинного обучения для предоставления персонализированных рекомендаций покупателям и оптимизации работы приложения в целом.

	18
	Организационные, производственные и финансовые параметры бизнеса*
Приводится видение основателя (-лей) стартапа в части выстраивания внутренних процессов организации бизнеса, включая партнерские возможности
	Запуск проекта позволит апробировать новую систему клиенто-ориентированной бизнес-модели общественного питания. С перспективой развития ее во франшизу.

	19
	Основные конкурентные преимущества*
Необходимо привести описание наиболее значимых качественных и количественных характеристик продукта, которые обеспечивают конкурентные преимущества в сравнении с существующими аналогами (сравнение по стоимостным, техническим параметрам и проч.)
	Качественные характеристики:

- Персонализация на основе вкусовых предпочтений;

- Безопасность и конфиденциальность;

- Интеграция с устройствами.

Количественные характеристики:

- Скорость обработки данных;

- Доступность;

- Стоимость.

В сравнение с конкурентами:

Стоимость:

Дешевле по сравнению с основными конкурентами.

Технические параметры:

Более быстрая и точная обработка данных с использованием передовых алгоритмов машинного обучения в сравнении с аналогами.

Удобство и интеграция:

Более широкие возможности по интеграции с другими устройствами и сервисами по сравнению с конкурентами.

	20
	Научно-техническое решение и/или результаты, необходимые для создания продукции*
Описываются технические параметры научно-технических решений/ результатов, указанных пункте 12, подтверждающие/ обосновывающие достижение характеристик продукта, обеспечивающих их конкурентоспособность
	Создание мобильного приложения которое позволяет ставить геометку на фудтраки и лояльных клиентов (с их согласия), и поддержания портрета клиента (его вкусовые предпочтения). Таким образом клиенты могут видеть где ближайший к ним фудтрак с их любимой едой, а продавец видит клиентов со стабильными предпочтениями. 

	21
	«Задел». Уровень готовности продукта TRL
Необходимо указать максимально емко и кратко, насколько проработан стартап-проект по итогам прохождения акселерационной программы (организационные, кадровые, материальные и др.), позволяющие максимально эффективно развивать стартап дальше
	Разработана концепция старт-апа, определено необходимое оборудование.

	22
	Соответствие проекта научным и(или) научно-техническим приоритетам образовательной организации/региона заявителя/предприятия*
	В регионе фактически отсутствует торговля с фудтраков, то что есть это кофейни. Стационарные точки не всегда расположены удобно и имеют весьма типичный ассортимент (бургеры и шаурма)

	23
	Каналы продвижения будущего продукта*
Необходимо указать, какую маркетинговую стратегию планируется применять, привести кратко аргументы в пользу выбора тех или иных каналов продвижения 
	Основной канал продвижение социальные сети и мобильное приложение которое также выполняет роль социальной сети.

	24
	Каналы сбыта будущего продукта*
Указать какие каналы сбыта планируется использовать для реализации продукта и дать кратко обоснование выбора
	Розничная торговля на выезде, онлайн заказ.

	
	Характеристика проблемы, на решение которой направлен стартап-проект

	25
	Описание проблемы*
Необходимо детально описать проблему, указанную в пункте 9  
	Решает проблему потребности в быстром горячем перекусе для вечно спешащих людей, а также невысокой стоимости отпускаемо продукции. 

Удовлетворение потребности в традиционных блюдах русской кухни.

	26
	Какая часть проблемы решается (может быть решена)*
Необходимо детально раскрыть вопрос, поставленный в пункте 10, описав, какая часть проблемы или вся проблема решается с помощью стартап-проекта
	Часть проблемы, которая будет решена при создании такого приложения, - это оптимизация процесса обслуживания клиентов фудтраков. Приложение позволит проводить анализ данных о реальном местоположении лояльных потребителей и их вкусовых предпочтениях, местах их наибольшего скопления, что даст возможность принимать наиболее оптимальное оперативное решение по перемещению фудтрака и предложению ассотримента. 

У потребителей появится возможность самостоятельно отслеживать актуальное местоположение фудтрака, предлагаемый ассортимент и цены.

Это поможет установить надежные отношения, обеспечивая быстроту и качество обслуживания.

	27
	«Держатель» проблемы, его мотивации и возможности решения проблемы с использованием продукции*
Необходимо детально описать взаимосвязь между выявленной проблемой и потенциальным потребителем (см. пункты 9, 10 и 24) 
	В современном мире очень большоеколичество людей не имеет возможности полноценного обеда и предпочитают в рабочее время перекусы на ходу, это как правило офисные клерки, студенты, посетители крупных государственных учреждений (многофункциональные центры, диагностические центры и другие присутственные места где посетитель тратит несколько часов на визит или существует очередь), а также места массовых гуляний где не оборудованы стационарные точки (места проведения фестивалей, спортивных состязаний и др.).

	28
	Каким способом будет решена проблема*
Необходимо описать детально, как именно ваши товары и услуги помогут потребителям справляться с проблемой
	Наличие мобильного приложения с геметкой к расположению фудтрака позволит клиенту быстро найти его и получить услугу с прогнозируемым качеством.

	29
	Оценка потенциала «рынка» и рентабельности бизнеса*
Необходимо привести кратко обоснование сегмента и доли рынка, потенциальные возможности для масштабирования бизнеса, а также детально раскрыть информацию, указанную в пункте 7.
	затрата 2450 фудрак с оборудованием и регистрацие в гибдд

1000000 рублей разработка приложения


план дальнейшего развития стартап-проекта
	
	В дальнейшем, с ростом клиентов планируется увеличить количество фудтраков и удобство в приложении. Развитие в других городах, а так же за рубежом.  
	
	


ДОПОЛНИТЕЛЬНО ДЛЯ ПОДАЧИ ЗАЯВКИ 
НА КОНКУРС СТУДЕНЧЕСКИЙ СТАРТАП ОТ ФСИ:
(подробнее о подаче заявки на конкурс ФСИ - https://fasie.ru/programs/programma-studstartup/#documentu )
	Фокусная тематика из перечня ФСИ (https://fasie.ru/programs/programma-start/fokusnye-tematiki.php )
	


ХАРАКТЕРИСТИКА БУДУЩЕГО ПРЕДПРИЯТИЯ 

(РЕЗУЛЬТАТ СТАРТАП-ПРОЕКТА)
	Плановые оптимальные параметры (на момент выхода предприятия на самоокупаемость):

	Коллектив (характеристика будущего предприятия)
Указывается информация о составе коллектива (т.е. информация по количеству, перечню должностей, квалификации), который Вы представляете на момент выхода предприятия на самоокупаемость. Вероятно, этот состав шире и(или) будет отличаться от состава команды по проекту, но нам важно увидеть, как Вы представляете себе штат созданного
предприятия в будущем, при переходе на самоокупаемость
	

	Техническое оснащение
Необходимо указать информацию о Вашем представлении о планируемом техническом оснащении предприятия (наличие технических и материальных ресурсов) на момент выхода на самоокупаемость, т.е. о том, как может быть.
	

	Партнеры (поставщики, продавцы)
Указывается информация о Вашем представлении о партнерах/ поставщиках/продавцах на
момент выхода предприятия на самоокупаемость, т.е. о том, как может быть.
	

	Объем реализации продукции (в натуральных единицах)
 Указывается предполагаемый Вами объем реализации продукции на момент выхода
предприятия на самоокупаемость, т.е. Ваше представление о том, как может быть
осуществлено
	

	Доходы (в рублях)
Указывается предполагаемый Вами объем всех доходов (вне зависимости от их источника, например, выручка с продаж и т.д.) предприятия на момент выхода 9 предприятия на самоокупаемость, т.е. Ваше представление о том, как это будет достигнуто.
	

	Расходы (в рублях)
Указывается предполагаемый Вами объем всех расходов предприятия на момент выхода
предприятия на самоокупаемость, т.е. Ваше представление о том, как это будет
достигнуто
	

	Планируемый период выхода предприятия на самоокупаемость
Указывается количество лет после завершения гранта
	

	СУЩЕСТВУЮЩИЙ ЗАДЕЛ,
КОТОРЫЙ МОЖЕТ БЫТЬ ОСНОВОЙ БУДУЩЕГО ПРЕДПРИЯТИЯ:

	Коллектив
	

	Техническое оснащение:
	

	Партнеры (поставщики, продавцы)
	


(на период грантовой поддержки и максимально прогнозируемый срок,
	но не менее 2-х лет после завершения договора гранта)

	Формирование коллектива:
	

	Функционирование юридического лица:
	

	Выполнение работ по разработке продукции с использованием результатов научно-технических и технологических исследований (собственных и/или легитимно полученных или приобретенных), включая информацию о создании MVP и (или) доведению продукции до уровня TRL 31 и обоснование возможности разработки MVP / достижения уровня TRL 3 в рамках реализации договора гранта:
	

	Выполнение работ по уточнению параметров продукции, «формирование» рынка быта (взаимодействие с потенциальным покупателем, проверка гипотез, анализ информационных источников и т.п.):
	

	Организация производства продукции:
	

	Реализация продукции:
	


ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА

	ПЛАНИРОВАНИЕ ДОХОДОВ И РАСХОДОВ НА РЕАЛИЗАЦИЮ ПРОЕКТА

	Доходы:
	

	Расходы:
	

	Источники привлечения ресурсов для развития стартап-проекта после завершения договора гранта и обоснование их выбора (грантовая поддержка Фонда содействия инновациям или других институтов развития, привлечение кредитных средств, венчурных инвестиций и др.):
	

	Перечень планируемых работ с детализацией

	Этап 1 (длительность – 2 месяца)

	Наименование работы
 Описание работы
 Стоимость
 Результат


  
 

	Этап 2 (длительность – 10 месяцев)

	Наименование работы
   Описание работы
  Стоимость
Результат


  



Поддержка других институтов 

	инновационного развития

	Опыт взаимодействия с другими институтами развития

	Платформа НТИ
	

	Участвовал ли кто-либо из членов проектной команды в «Акселерационно-образовательных интенсивах по формированию и преакселерации команд»:
	

	Участвовал ли кто-либо из членов проектной команды в программах «Диагностика и формирование компетентностного профиля человека / команды»:
	

	Перечень членов проектной команды, участвовавших в программах Leader ID и АНО «Платформа НТИ»:
	

	ДОПОЛНИТЕЛЬНО

	Участие в программе «Стартап как диплом»
	

	Участие в образовательных программах повышения предпринимательской компетентности и наличие достижений в конкурсах АНО «Россия – страна возможностей»:
	

	Для исполнителей по программе УМНИК

	Номер контракта и тема проекта по программе «УМНИК»
	

	Роль лидера по программе «УМНИК» в заявке по программе «Студенческий стартап»
	


Календарный план 
   Календарный план проекта:
	№ этапа
	Название этапа календарного плана
	Длительность этапа, мес
	Стоимость, руб.

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	
	
	
	


