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Умные очки для людей с нарушением зрения, которые 
помогают безопасно и самостоятельно передвигаться 
по городу и в помещениях, распознавая препятствия, 
объекты и текст и превращая их в удобные голосовые 
подсказки. Наша цель — сделать обычную среду доступной 
без специальных условий и постоянной помощи



Проблема

В России миллионы людей с нарушением зрения каждый день 
вынуждены адаптироваться к городу, где навигация, транспорт 
и сервисы изначально ориентированы на зрячих, поэтому 
любой выход из дома превращается для них в стресс 
и зависимость от посторонней 



Эта проблема обостряется на фоне увеличения среднего 
возраста населения и связанных с этим нарушений зрения, 
а существующие решения дают только частичную помощь 
и не обеспечивают человеку полноценную самостоятельность



Решение
Технологичные очки, которые в режиме 
реального времени помогают 
слабовидящему человеку ориентироваться 
в пространстве



Это даёт возможность передвигаться 
безопасно и самостоятельно, без 
специальных условий и постоянной 
помощи

Внешние элементы

 1. Оправа и дужки

 2. Фронтальный модуль камеры

 3. Датчик расстояния / лидар

 4. Микрофон

 5. Кнопка управления

 6. Линзы

 7. Акустические зоны (динамики)

Внутренние компоненты

 1. Вычислительный модуль 
(микроконтроллер / SoC)

 2. Модуль связи

 3. IMU-датчики (акселерометр + 
гироскоп)

 4. Аккумулятор

 5. Контроллер питания и 
зарядки

 6. Вибромотор (опционально)

 7. Проводка и шлейфы



Рынок
MadVision ориентируется на рынок ассистивных 
технологий для людей с нарушением зрения 

в России

Тренд и рост спроса 
на рынке

Растёт число людей с нарушением зрения 
и увеличивается средний возраст населения


Ежегодный рост вложений государства в на ТСР


Импортонезависимость и цифровизация 
реабилитаций пациентов


Активный рост: расширяется перечень устройств, 
увеличивается объём закупок через Социальный 
фонд, грантовые и региональные программы 
поддержки людей с инвалидностью.


Значительная часть потребностей остаётся 
неудовлетворённой: в сегменте повседневной 
навигации и «умных» носимых устройств 
практически нет доступных, массовых решений

TAM

17 млн человек

1,8 млн человек

SAM

SOM

Все люди в РФ с 
выраженными проблемами 

со зрением

Те, кто по уровню нарушения 
зрения могут претендовать 


на статус инвалида и 
нуждаются в ТСР

72 тыс. человек

Реалистично достижимая часть при 
наших ресурсах и конкуренции



Целевая аудитория
WHO

WHat

Why

When

Where

Основная аудитория — взрослые и пожилые люди (45–75 лет) с инвалидностью по 
зрению, живущие в городах. Вторичная аудитория — их родственники и помогающие 
организации (НКО, реабилитационные центры)

Типичные ситуации: утренние/вечерние поездки, рутинные дела (магазин, 
поликлиника), посещение социально значимых мест, поездки в незнакомые локации


Городская среда средних и крупных городов России, наиболее сложная для 
ориентации: улицы, общественный транспорт, государственные учреждения (МФЦ), 
торговые и медицинские центры

Потребность в самостоятельной навигации и доступе к визуальной 
информации

Ключевые мотивы — автономность, психологический комфорт и сохранение привычного 
образа жизни и социальной активности



Конкуренты



Бизнес-модель



Финансы
Ключевые допущения:



Модель: продажа комплекта MadVision                                 
(очки + ПО + настройка)

Средняя цена: 75 000 ₽ / комплект 

Переменная себестоимость: 25 000 ₽ / комплект.

Себестоимость: 25 000 ₽ / комплект → маржа ~50%

Валовая маржа: ~67% (или ~50 000 ₽ с устройства) 

Горизонт: 3 года после запуска MVP

Потребность в финансировании: ~1–1,2 млн ₽



~600 000 ₽ — разработка MVP и пилоты (0–6 мес)

~500 000 ₽ — первые партии устройств и кассовый 
разрыв до выхода в плюс



Дальнейшее масштабирование — в базовом сценарии 

за счёт собственной прибыли



Риски
Технологический риск

Регуляторные и ТСР-риски

Финансовые риски Риск команды и партнёрств

Конкуренты и новые технологии

непринятие продукта 

пользователямиИспользуем проверенные компоненты, поэтапные пилоты, 

обновляемые модели «через смартфон», оставляем простые 
резервные режимы

Проектируем продукт как ТСР с учётом текущих требований, 
подключаем профильных экспертов, не завязываем модель 
только на госзакупках (ставка на НКО и фонды)

Низкий CAPEX , общий запрос инвестиций 0,8–1,0 млн ₽, 
комбинированное финансирование, выпуск партий 

под подтверждённый спрос

Чёткое разделение ролей и документация, возможность 
привлекать внешних специалистов, диверсификация 
каналов (НКО, центры, фонды, регионы, точечный B2C)

Локализация под российскую среду, обновляемая 
платформа, уникальные сценарии навигации, контроль 
себестоимости и гибкость в цене

Простой интерфейс, фокус на понятных маршрутах («дом–
поликлиника»), регулярная доработка по обратной связи



Команда 

Полеаев Артемий Андреевич Алексеенко Денис Алексеевич
сооснователь, CEO / бизнес-лид сооснователь, CPO / технический лидер

контакты
Телефон: +7 (985)510-05-08

Почта: 5100508@mail.ru

Telegram: @Deal_777
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за внимание


