Приложение 1

ПАСПОРТ СТАРТАП-ПРОЕКТА ДЛЯ ВЫПОЛНЕНИЯ ВЫПУСКНОЙ КВАЛИФИКАЦИОННОЙ РАБОТЫ В ФОРМАТЕ СТАРТАПА
 «31» октября 2025 г.

	1. Общая информация о стартап-проекте

	Название стартап-проекта
	YTEO — универсальные технологии экологичного отопления.

	Число участников стартап-проекта
	2

	Команда стартапа
	Родионов Андрей Дмитриевич
Барахоев Багдан Бесланович

	Новизна стартап-проекта
	Проект YTEO представляет собой инновационную разработку — котёл-утилизатор нового поколения, использующий технологию термической конверсии отходов в синтетический газ с последующим преобразованием его в тепловую и электрическую энергию. Установка сочетает технологии пиролиза, каталитической конверсии и автоматического управления. Это решение позволяет утилизировать отходы и одновременно генерировать энергию, минимизируя выбросы и эксплуатационные издержки.

	Технологичность и наукоемкость стартап-проекта
	Проект опирается на научные разработки в области энергетического машиностроения, теплотехники и экологии, а также на цифровизацию производственных процессов. В нём используются технологии пиролиза, газификации, IoT-мониторинга и автоматизации, что делает его наукоёмким решением, соответствующим принципам ESG и циркулярной экономики.

	Описание стартап-проекта
продукт (технология или услуга)
	YTEO — это автономная энергетическая установка, перерабатывающая отходы (промышленные, сельскохозяйственные, бытовые) в синтетический газ, используемый для отопления и энергоснабжения.
Модульная конструкция позволяет адаптировать оборудование под нужды предприятий, муниципалитетов и частных пользователей.

	Уникальная идея бизнеса стартап-проекта
(описание проблемы и решения проблемы)
	Проблема: высокие энергетические издержки и неэффективное обращение с отходами, особенно в удалённых регионах.
Решение: создание котла-утилизатора YTEO, который перерабатывает отходы в энергию, обеспечивая автономность, экономию до 25% затрат и снижение выбросов CO₂ до 90%.

	Наличие потенциала развития стартап-проекта
(описание)
	YTEO ориентирован на динамично растущий рынок waste-to-energy (WtE). Рост сегмента — более 5% в год. Проект масштабируется для промышленности, сельского хозяйства и удалённых территорий, может стать частью государственной программы «Экология» и экспорта технологий.

	Минимальные стартовые затраты для проведения стартап-проекта
(объем и сроки)
	Объём инвестиций — 43 млн рублей.
Основные статьи: НИОКР, прототип, производство, сертификация, маркетинг.
Срок реализации НИОКР — 2,5 года (2025–2027 гг.).

	Быстрый рост стартапа
(да/нет, в случае ответа «да» указать предполагаемые даты)
	Да. Активная фаза масштабирования — с IV кв. 2026 г., запуск серийного производства и выход на рынок РФ и СНГ.

	Перспективы коммерциализации стартапа
(перечислить основные)
	Продажа установок трёх мощностей (50, 200 и 500 кВт).
Контракты с муниципалитетами и промышленными предприятиями.
Участие в государственных тендерах в рамках нацпроекта «Экология».
Лицензирование технологии и экспорт оборудования.

	Масштабируемость стартап-проекта
(модель)
	Модель масштабирования — B2B + B2G + лицензирование технологий + сервисная модель «под ключ».

	Обоснование соответствия бизнес-идеи технологическому направлению (описание основных технологических параметров)
	Проект относится к направлению «Энергетика будущего и экологичные технологии». Он объединяет инженерные, экологические и цифровые технологии, направленные на устойчивое развитие, энергоэффективность и импортозамещение.

	2. Порядок и структура финансирования 

	Предполагаемый объем 
финансового обеспечения стартап-проекта
	Предполагаемый объём финансового обеспечения стартап-проекта: 43 000 000 рублей.

	Предполагаемые источники финансирования стартап-проекта
	Собственные средства учредителей.
Государственные гранты (Фонд содействия инновациям, Минобрнауки).
Частные венчурные инвестиции

	Оценка потенциала «рынка» и рентабельности стартап-проекта
	Мировой рынок WtE — 42,2 млрд USD (2024), рост 5,8% в год.
Российский сегмент — 35 млрд руб., растёт благодаря нацпроекту «Экология».
Потенциальная выручка (SOM) — 730 млн руб./год.
Рентабельность продаж (чистая прибыль) — 10,9%.
NPV = 20,7 млн руб., IRR = 52,6%, PI = 1,68, окупаемость = 1,8 года.

	3. Команда стартапа 

	Ф.И.О.
	Выполняемые работы в стартап-проекте

	Родионов Андрей Дмитриевич 
	Руководитель проекта, отвечает за технологическое проектирование и научно-исследовательскую часть. Проводил анализ отрасли энергетики и WtE, PESTEL-, SWOT-, EFAS-, STEEPLE-анализы, разработал ценностное предложение, матрицу Ансоффа, ключевые факторы успеха (КФУ), а также финансовую модель проекта. Координировал работу по созданию 3D-модели прототипа, участвовал в подготовке Go-to-Market стратегии.


	Барахоев Багдан Бесланович 
	Сооснователь проекта, отвечал за исследование целевой аудитории, проведение Customer Development и User Research, включая проблемные и решенческие интервью. Проводил анализ результатов по методике Кано, участвовал в разработке Customer Journey Map и планировании MVP. Курировал визуализацию продукта, подготовку презентационных материалов и описание ценностного предложения для клиентов.



