
Univer Park
создание стартапа в сфере
онлайн-образования



Мировой рынок 2022 г. : 
$260 млрд 

Российский рынок 2022 г. : 
226 млрд руб.

Рынок онлайн-
образования
быстро развивается

Выручка топ-100 компаний по версии Smart Ranking, млрд 
руб 

Объем инвестиционных сделок на российском рынке по
версии Нетологии-групп, $ млн



однако есть ряд проблем

студент преподаватель
негибкое и  
устаревшее

образование

 нет систематизации

нет времени и
мотивации     

не поспевает за
новинками       

нет автоматизации

сложность в создании
своего продукта         



как это решается сейчас

маркетплейсы конструкторы



продукт 
Univer Park

умная лента рекомендаций
на основе нейросетей

маркетплейс и разноформатность
курсы, марафоны, статьи, подкасты, воркшопы

коммуникативная составляющая
общение и взаимодействие

инновационные онлайн-инструменты
геймификация, автоматический календарь,
таймеры обучения, трекеры, майндмэпы,
метавселенные



путь клиента

регистрация пользователя

тестирование и формирование
ленты рекомендаций                   

оформление подписки/покупка
образовательных продуктов      

продолжение обучения

адаптация ленты рекомендаций и
обучения                                                 



технологичность
студент преподаватель

univerpark.com

индивидуальная
траектория обучения

автоматическая
адаптация

возможность общаться

многоформатность
взаимодействия

простота создания
контента

автоматизация
процессов

видимость статистики

гибкая системы оплаты



конкурентные
преимущества

1

2

3

4

5

замена ушедших компаний

легкость масштабирования

уникальность среды, создание экосистемы

гибкость и адаптивность

доступ к зарубежным ресурсам



организационная
структура



коммерциализация

продажа инфопродуктов 

подписка на категорию

реферальные программы

корпоративные подписки

курсы-профессии

AvP 1700 ₽

LTV подписки 13 450 ₽

  LTV корпоративной подписки    595 000 ₽  

CAC b2c 950 ₽

ARPC 20650 ₽

ARPU   1030 ₽  

зона безубыточности на 8ой месяц

финансовые
показатели



год 2024 2025 2026

выручка          129 120 000 ₽          504 333 000 ₽          693 146 000 ₽ 

расходы          116 726 000 ₽          346 228 000 ₽          452 142 000 ₽ 

чистая
прибыль

              7 118 000 ₽          126 483 000 ₽          192 803 000 ₽ 

деньги
  компании

           22 718 000 ₽          149 202 000 ₽          342 005 000 ₽ 

  NPV    191 911 000 ₽

  IRR    204%  

  PP  13 месяцев

  DPP  14 месяцев

  ROI    13,30  

  PI    12,30  

финансовый план



Риски

зависимость от бренда преподавателя

низкие темпы роста числа клиентов

недостаточные отчисления преподавателям

появление сильных конкурентов

низкое качество продукции



Спасибо!

Бородулин Вадим
borodulin.vvv@mail.ru
+7-985-931-59-88


