
WardrobeRent Pro
Мода в аренду – стиль в доступе



Описание существующей 
проблемы:
                                                                     После проведения CusDev и опроса потенциальной 
целевой аудитории было выявлено, что в креативной индустрии существует потребность в 
динамичном и эффективном обновлении гардеробных предметов 

Профессионалы отрасли и частные лица часто 
нехваткой места для хранения 


и сложностями в поиске уникальных предметов для творческих проектов



Более того, они указывают на на рынке 
платформ, специализирующихся на аренде вещей 

сталкиваются 

с ограничениями бюджета, 

 дефицит 
из люксового и плюс-

сайз сегмента

CusDev



Целевая аудитория

Блогеры и инфлюенсеры

Частные лица

Стилисты

Продюсеры и СММ-менеджеры

полная версия

от 18 до 25 лет –  ведут блоги, 
социальные сети и другие онлайн-
площадки. Только начинают свою 
карьеру

от 18 до 45 лет – ищут стильные вещи 
для особых событий, таких как 
свадьбы, вечеринки, тематические 
мероприятия или фотосъемка

20 до 35 лет – специалисты, которые 
создают и образы для своих клиентов как 
на съемки, так и на мероприятия

20 до 30 лет – люди, отвечающие за 
съемки, мероприятия и ведения блогов 
или страниц магазинов. Им нужны 
разнообразные вещи для съемок



Описание продукта:

Онлайн-платформа, предназначенная 
для аренды и сдачи в аренду одежды, 
аксессуаров и съемочного реквизита,  
особенностью которой является наличие 
плюс-сайз и люксового сегментов 
вещей 

WardrobeRent Pro



Партнеры

 услуга "пожизненная аренда" - 
пользователь сдает вещи на пожизненное 
хранение платформе и получает доход            
с аренды этих вещей 


 услуга стилиста - создание готовых образов 
из имеющихся вещей на платформе

 организация профессиональной съемки 
вещей салона и выгрузка их на сай

 услуга стилиста - создание готовых образов 
из имеющихся веше

 платформа является связующим звеном 
между арендодателем и арендатором

Физические лица Арендные салоны



полная версия



Отличительные черты

Уникальные предложения
Черта

Редкие вещи


Функция "Пожизненной 
аренды"


Стилисты, создающие 
образы

WardrobeRent Next2U Авито

Стоимостные характеристики
Черта WardrobeRent Next2U Авито

Доступные цены
 

Прозрачная система 
оплаты
 

Система лояльности

Ассортимент и размерный ряд
Черта

Вещи люкс-сегмента 


Вещи плюс-сайз


Разнообразие стилей и 
категорий


Большой выбор                    
вещей**на данный момент

WardrobeRent Next2U Авито

анализ конкурентов



Рынок

SOM

SAM

TAM

PAM

Реально 
достижимый

Российский рынок аренды одежды

Городской рынок аренды одежды

Городской рынок аренды одежды 
возможно достижимый

*миллиарда рублей

294,4

219,2

21,9

2,2

расчеты



Бизнес модель
Ключевые действия
- посредническая работа  
- продвижение платформы           
и наших социальных сетей 

Ключевые ресурсы
- платформа 
- партнеры

Доходы
- Процент со сделок 
- В дальнейшем плата за продвижение отдельных арендодателей

-ежемесячная оплата от арендных салонов

Структура издережек
- зарплаты работникам 
- плата за платформу (tilda)

- аренда склада 
- маркетинговые расходы (привлечение клиентов, удержание)

Ценностные предложения
- удобный и доступный способ 
аренды вещей для различных 
мероприятий, проектов и 
фотосессий

- клиенты могут выбрать готовые 
образы, составленные 
стилистом 
- клиенты могут арендовать 
одежду плюс-сайз размера 

- клиенты могут позволить себе 
люксовую вещь для съемок и 
других мероприятий


Сегменты потребителей
1. профессионалы и начинающие в 
отрасли (смм-менеджеры, продюсеры, 
фотоорганизаторы и т.д) 
2. люди, которым нужны вещи на съемку, 
мероприятие 
3. костюмерные, театральные салоны 
4. блогеры с малой и средней аудиторией

Каналы поставки
Взимодействие через: 
- онлайн-платформу 
- социальные сети (вк, пинтерест, телеграм) 
- рекламные площадки (Яндекс на поиске и тг) 


Доставка: 
- доставка осуществляется за наш счет личным курьером

Отношения с клиентами
- коммуникация будет 
осуществлять через 
менеджера 
- привлечение клиентов: 
реклама и сотрудничество          
с блогерами 



Финансы
Доходы
 проценты за посреднические услуги
 позднее будем брать плату за продвижение 

партнеров, спец места

Выручка 1 год                7 мл₽

Выручка 2 год              25 мл₽

ЧП 1 год                      -0,48 мл₽

ЧП 2 год                        4 мл₽

WACC                          16,50%

Т.безубыточности       752 253₽

Расходы
 ФО
 Упаковк
 Съемки

 Создание платформ
 Химчистка

Показатели:

Кредит
Сумма:

Срок:

Ставка:

7 500 000₽

5 лет

16,5%

Дифференцированный тип

Таблица

https://docs.google.com/spreadsheets/d/1dbGa0yb5i5bTSZVF0BNmrH7YZNS_SOAjb7qrRQTuZJc/edit#gid=2065026825


Риски

нивелирование



Roadmap

Разработка концепции 

(01.03.2024 - 25.03.2024)

Разработка MVP 

(26.03.2024 - 30.04.2024)

Тестирование и запуск MVP 

(25.05.2024 - 14.06.2024)

Сбор документации и регистрация 

(20.07.2024 - 31.07.2024)

Маркетинговая кампания 

(01.08.2024 - 30.09.2024)

Разработка полноценной 
платформы 

(01.10.2024 - 19.01.2025)

Подписание договоров и маркетинг 

(20.01.2025 - 19.04.2025)

Полный запуск платформы 

(20.04.2025 - 30.04.2025)
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полная версия


