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Целью проекта является создание 
эффективной образовательной 
платформы для подготовки 
квалифицированных специалистов 
парикмахерского искусства 
посредством организации офлайн 
школы для парикмахеров 
«Ножницы» в городе Оренбург.

Цель и задачи стартап-проекта

Объектом исследования выступает 
рынок образовательных услуг в 
индустрии красоты.

Предметом исследования является 
процесс организации и ведения
офлайн школы для парикмахеров.



Для достижения поставленной цели, были решены следующие задачи:

- проведён анализ рынка образовательных услуг в сфере парикмахерского 
искусства;

- определены основные требования и ожидания целевой аудитории 
(будущих парикмахеров);

- разработана структурированная учебная программа, сочетая теоретические 
и практические занятия;

- подготовлен производственный (операционный) план по организации 
учебного процесса и оснащению школы необходимым оборудованием;

- сформирован маркетинговый план по привлечению учащихся и 
продвижению бренда школы «Ножницы»;

- разработан финансовый план, учитывающий затраты и прогнозируемую 
доходность проекта;

- проведён анализ возможных рисков и определены пути их минимизации.



Актуальность

Актуальность подобного образовательного учреждения подтверждается

постоянным увеличением числа новых салонов и продолжающимся ростом

спроса на специалистов высокого класса, причём потребность в подобном

обучении выражена не только в мегаполисах, но и в небольших городах, где

особенно остро ощущается недостаток профессиональных кадров. Поэтому,

было принято решение о реализации данного стартап-проекта в г. Оренбург.



Юридические вопросы

В компании будет применятся упрощенная система налогообложения (УСН), 
то есть 6% от дохода. Право на применение УСН имеют организации без 
филиалов со среднегодовой численностью до 100 человек и доходом за 9 
месяцев менее 45 млн руб. При регистрации можно использовать вид 
деятельности по ОКВЭД 85.30 «Обучение профессиональное».



Целевая Аудитория

- женщины в возрасте примерно от 18 до 45 лет;
- мужчины, желающие работать в барбершопах, обычно в возрасте от 18
до 30 лет;
- люди с уровнем достатка не выше среднего, так как те, кто
зарабатывает много, обычно не стремятся к получению новых знаний;
- опытные мастера, которые уже зарабатывают выше среднего и желают
ещё дальше продвинуться по карьерной лестнице.



Продукт

Парикмахер-универсал. Стоимость – 4,5 тыс. руб. в месяц.
Мастер барбершопа. Стоимость – 3,9 тыс. руб. в месяц. 
Парикмахер. Стоимость – 3,6 тыс. руб. в месяц. 
Парикмахер-стилист. Стоимость – 4,4 тыс. руб. в месяц. 
Стилист по прическе. Стоимость – 5,0 тыс. руб. в месяц. 
Колорист. Стоимость – 4,3 тыс. руб. в месяц. 
Женский парикмахер. Стоимость – 3,7 тыс. руб. в месяц. 
Мастер наращивания волос. Стоимость – 4,6 тыс. руб. в месяц. 
Специалист технологий индустрии красоты. Стоимость – 7,6 тыс. руб. в
месяц.



Общая характеристика стартап-
проекта

Настоящий стартап-проект предполагает открытие офлайн школы для парикмахеров 
“Ножницы” в городе Оренбург

Необходимый стартовый капитал: 1 153 780 
Окупаемость: 2 года.

Планируемый объем выручки в первый год реализации составит: 10643,8 тыс. руб.

В результате открытия данной школы будут решены следующие проблемы: 
1. Закрыт кадровый голод квалифицированных специалистов
2. Увеличен уровень качества оказываемых услуг
3. Закрыта потребность в самореализации большого количества молодой аудитории.



Анализ рынка и конкурентов



Анализ рынка и конкурентов



Ключевые факторы успешного 
маркетинг-продвижения









Календарно-производственный план



Календарно-производственный план



ФОТ 



Риски проекта



Риски и их оценка



Риски и их оценка



План по выручке



Спасибо за внимание!


