
ВОЛКОВ ИГОРЬ ИГОРЕВИЧ

Веб-студия
“Рыба под водой
Разработка и продвижение сайтов под ключ для
предпринимателей малого и среднего бизнеса



Команда специалистов работает над
системной  лидогенерацией для
бизнеса путем предоставления услуги
маркетинговой связки сайт + реклама

ПРО ЧТО ПРОЕКТ

Главная миссия - Создать легкую доступность в получение болезни “перелидоз” для
предпринимателей малого и среднего бизнеса



Наши кейсы



БИЗНЕС-МОДЕЛЬ

Отсутствие
системной
лидогенерации у
предпринимателей

Внедрение
маркетинговой
связки - создание
сайта + настройка
рекламных
компаний

Работы по другим  
каналам продаж
(имеется кейс в
нише)

1)Малые ИП 24-36  
лет, в Краснодаре,  
зарабатывают 250  
000-500000руб

2)Предприниматели
(ООО, компании) 27-  
40лет,оборот
компании 1м-1.5м в
месяц и до 5  
сотрудников

3) Маркетологи в  
компаниях, которые  
принимают решения  
за продвижение
компании, команда  
компании от 5 до 15  
человек, с оборотом  
1м-2м рублей в месяц

1)Сарафанное радио
2)Холодные
звонки/рассылки
3)Avito
4)Kwork
5)Партнерства
6)Сайт

1)Подписка на Tilda
2)Реклама (сайт, avito, биржи и т.д.)  
Переменные:
3) Себестоимость проекта (в зависимости от
проекта)

Выполнение услуг:
1) Услуга создание сайта
2) Продвижение через Яндекс директ
3) Продвижение через SEO
4) Графический дизайн для компании

Личный бренд,  
бренд компании,  
нетворкинг

Создание сайта на  
Tildaпод ключ с  
конверсией от 5%
до  20% за 11 дней  
контекстная
реклама  на первый
месяц
бесплатно

Решает задачи по  
статусности  
бренда и
системной
лидогенерации

1)Оборот в месяц
2)LTV(количество  
проектов,  которые
ведем рекламу)
3)Рентабельность
по чистой  прибыли

Отсутствие  
системного  
привлечения
клиентов у
бизнеса

Стагнация в
развитии малого
бизнеса



ЦЕЛЕВАЯ АУДИТОРИЯ

Основная ориентация - на малые и средние предприятия и за счет увеличения продаж,
увеличиваются компании, отдельные отрасли, рынок и ВВП страны в целом!

Предприниматели (ИП, частники) 24-
36 лет, в Краснодаре, зарабатывают
250 000 - 500 000 руб, с неразвитым
маркетингом и не системными
продажами в своей деятельности, с
маленькими командами до 5 человек,
с желанием не разбираться глубоко в
маркетинге и получать клиентов

Предприниматели (ООО, компании)
27-40 лет, оборот компании 1м-1.5м в
месяц и до 5 сотрудников (мелкие
компании) необходим престиж/
статусность для бренда и системные
лиды для продавцов.

Маркетологи в компаниях, которые
принимают решение за продвижение
компании, команда компании от 5 до
15 человек, с оборотом 1м-2м,
тестируют гипотезы, «взялись за
маркетинг» с запросом на техническую
реализацию идей, знают, что им
нужно.

МАЛОЕ ИП КОМПАНИИ МАРКЕТОЛОГИ



Также косвенные конкуренты 

Авитологи, СММ агентства, дизайнеры
сайтов, директологи, таргетологи,
дизайн-студии, EMAIL-маркетологи,
digital-маркетологи, Reels-makers и т.д

Основные
конкуренты
Веб-студии, маркетинговые агентства, которые
генерируют доход компаниям за счет рекламы



1) Потенциальный объём, клиентов - 400 000 000 000рублей(TAM) =
4млн действующих юрлиц * ср.чек студий  100к

2) Доступный объём, клиентов - 120 000 000 000 рублей(SAM) = 1
200к юр.лиц которые пользуются сайтами
* ср.чек студий 100к

3) Реально достижимый объём  рынка - 2400 000000рублей(SOM) =
40к юр.лиц которых сможем охватить *  ср.чек нашей студий 60к

Рынок продвижения
в России

Потенциальная и доступная
ёмкость рынка



Преимущества

Работаем в команде
это значит, что в любой момент проект сможет
перехватить другой исполнитель в случае чего 
(и вообще - это в 7 раз эффективнее, чем один
человек)

Всегда заключаем договор
Работаем по договору как самозанятый, что
позволяет узаконить и ответственно подойти 
к сделке

Используем No-code системы
по типу Tilda для экономии бюджета 
и ускорении процессов создания сайта

Понятные этапы работ
Держим в курсе на каждом этапе работ,
находясь в Краснодаре организовываем встречи
и углубленно обсуждаем проект



  Показатель
  

  1 квартал
  

  2 квартал
  

  3 квартал
  

  4 квартал
  

  Количество
  клиентов
   (покупок), чел.
   (шт.)
  

  3
  

  5
  

  4
  

  5
  

  Средний чек,  руб.
  

  45к
  

  60к
  

  80к
  

  40к
  

  Выручка, руб.
  

  130к
  

  270к
  

  250к
  

  200к
  

  Переменные
 затраты, руб.
  

  100к
  

  200к
  

  180к
  

  120к
  

  Маржинальный
  доход, руб.
  

  30к
  

  70к
  

  70к
  

  80к
  

  Постоянные
 затраты, руб.
  

  2к
  

  2к
  

  12к
  

  10к
  

  Прибыль, руб.
  

  28к
  

  68к
  

  58к
  

  70к
  

В рынке услуг у нас
минимальные
вложения,
соответственно
каждый проект
окупается

Основные показатели



Основной упор в развитии
занимает маркетинг и
производство
Повышения качества работы,
систематизации процессов и понижения
стоимости лида себе и клиентам

Мы нацелены на прирост выручки ежемесячно на 20%

Дорожная карта

01 год

Упор на добор
команды до 6
человек и системным
привлечением лидов
до 20 разборов в
месяц, открытие ИП,
выручка - 500 в месяц

02 год

Снимание офиса,
добор до команды 10
человек, работа в  
других платформах
(ВК, Авито, Ютуб), 60
разборов в месяц,
выручка - 2м в месяц

03 год

Введение полного
цикла работы над
маркетингом,
выстраивания
отделов маркетинга,
80 разборов в месяц,
выручка - 5м в месяц 

04 год

Полная автоматизация
работы и постановка
CEO, добор в команду
до 20 человек, выручка
- 8м в месяц,
формирование
обучения для веб-
дизайнеров

05 год

Выход на
международные
рынки, добор в
команду до 30
человек, создание
дочерних проектов по
лидогенерации,
выручка - 10м в месяц



200 000 рублей - на рекламный бюджет

ИНВЕСТИЦИОННЫЙ  ЗАПРОС

Срок окупаемости инвестиций
3 месяца

Для мощного - толчка необходима такая сумма, для запуска рекламы в Яндекс.Директ,
телеграмм и авито, задача для меня - создать “перелидоз” для толчка в развитии
системы, процесса работы и создать условия для сильных дизайнеров и трафик
специалистов (путем привлечения множества заказчиков)



РЫБА ПОД ВОДОЙ

Наша
команда

Игорь Волков

Владислав Рябченко

Анастасия Новосад Анжела Елкина

Анастасия 



Благодарю за внимание!

Ссылка на сайт


