
BaseDrone

Аэромониторинг  строительных зданий с дистанционным 
управлением для просмотра мелких и промежуточных  работ

ПРОБЛЕМЫ



ПРОБЛЕМЫ

Ошибки
Неизвестность ошибок на 
прошлых этапах

Время
Задержка сроков выполнения 
работ

Отчетность
Нечёткие материалы для 
отчетности



РЕШЕНИЕ 
ПРОБЛЕМЫ

1

2

3
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Разработка цифровой платформы
для объединения всех данных и процессов

Автоматизация
планирование и корректировка графиков стройки

Дистанционный и автоматический мониторинг
стройки с помощью дронов и Al-анализа

Интеграция с другими строительными системами
и создание предсказательных моделей для
анализа рисков и оптимизации ресурсов



ЦЕЛЕВАЯ АУДИТОРИЯ

Строительные и инженерные компании

Ремонтные компании

Владельцы частных домов



КАК РАБОТАЕТ 
РЕШЕНИЕ

Информация о состоянии объекта появляется на 
платформе BaseDrone 

Производится анализ проделанной работы

Дрон по запросу заказчика вылетает на 
заданную точку и сканирует объект1

2

3



TAM (Total Addressable Market)

5,6
Млрд.
Руб.

SAM (Serviceable Available Market)

1,1
Млрд.
Руб.

SOM (Serviceable Obtainable 
Market)

110
Млн.
Руб.

РОСТ РЫНКА НА 5 ЛЕТ СОСТАВИТ 62%



TAM(Total Addressable Market) 11
Млрд.
Руб.

SAM(Serviceable Available Market) 4
Млрд.
Руб.

ПРЕИМУЩЕСТВА
РЕШЕНИЯ

Точность сбора 
данных

Доступ в 
труднодоступные 

места

Скорость и 
эффективность

Аэромониторинг
Традиционные 

методы
контроля (Прораб)

Отличная (можно получить
данные с высоты)

Ограниченные возможности,
возможны риски для

здоровья

Быстрая (облет большой
территории за короткое

время)

Затрачивается больше
времени на инспекцию

Высокая (детализированные
аэрофотоснимки, 3D-модели)

Зависит от квалификации
прораба; возможны ошибки

Инспекция с 
помощью

наземных датчиков

Зависит от установки датчиков;
сложные места могут быть

труднодоступны

Быстрота зависит от
количества и расположения

датчиков

Зависит от типа и точности
датчиков



Рекламные 
кампании

Обслуживание на 
протяжении всего 

срока аренды

Подписка

159₽ за м2

47 700₽ в среднем за 
услугу в месяц

БИЗНЕС МОДЕЛЬ
B2B и B2C 
продажи



4
Ноябрь 2025

  доработка платформы со 
всеми функциями

Март 2025
 анализ рынка, фин модель, 

поиск инвесторов

1 Май 2025
 поиск дополнительных 
инвестиций, создание 

первого MVP дрона

2
Август 2025

  создание платформы

3  Сентябрь 2025 
 тестовый запуск платформы 5

ДОРОЖНАЯ КАРТА



Инвестиции

Покупка дронов    

Разработка ПО

Прочие расходы

На 1,5 года

3 900 000

3 000 000

Итого: 9 900 000

3 000 000

ФИНАНСОВАЯ 
МОДЕЛЬ

Окупаемость — 1,5 года
После обслуживания 13 объектов 



КИРИЛЛ
Финансовый 

директор

НИКИТА
CEO

МАША
PR-менеджер



Аэромониторинг — ваш ключ к 
успешному строительству!

Контактная 
информация

Финансовая 
модель

BaseDrone


