
Нужная техника в шкафу
Умный шкаф с техникой прямо в доме.


Выбор и аренда через Telegram (MAX) WebApp.



ПРОБЛЕМА
Молодым семьям и арендаторам небольших квартир 
нецелесообразно покупать редкоиспользуемую бытовую 
технику, а существующие сервисы аренды не обеспечивают 
простоту и скорость доступа

ПОДТВЕРЖДЕНИЕ
40% граждан арендуют 

технику, но ½ из них 

это дорого и сложно

38%россиян

не хватает мест для 

хранения

Средняя площадь 
жилья в Москве < 66 м²

РБК и НАФИЦИАН, 2023 ВЦИОМ, 2022



У 10% пылится без дела 
миксер

Многие приобретенные приборы большую часть 
времени стоят без дела

ПОДТВЕРЖДЕНИЕ

6% зря купили 
увлажнитель или гриль

11% владельцев 
практические 


не использовали 
соковыжималкуУ 7% тостер или 

кухонный комбайн
5% хлебопечку

Москва24, 2023



ЦЕЛЕВАЯ АУДИТОРИЯ

Молодые специалисты, 
семьи, арендаторы

Москвичи из ЖК эконом- 

и комфорт-класса 22-45 лет

Придерживаются рационального 
использования 


”пользоваться, а не владеть”

Живут в квартирах средней 
площади, ценят комфорт, время 


и пространство



ЦЕЛЕВАЯ АУДИТОРИЯ
Опрос среди жителей ЖК “Рассказово” и “Саларьево”

Как часто нужна редкая техника?
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Никогда

46


Реже 1 р.

в мес.

1-2 р. 

в мес.

11

Часто

Формат проживания участников

40%
Своя квартира

33

Арендует 

квартиру

39%
21%

Арендует 

комнату



РЕШЕНИЕ
Сервис аренды бытовой техники «Шкаф» — умные шкафы 
в подъездах, доступные 24/7 через Telegram-приложение.

Современные тренды

Сервис по требованию, 
совместное потребление

Использование интернет-
технологий



ПРОБЛЕМА

Нет смысла покупать/хранить 
технику на 1-2 р. в месяц

Нет смысла покупать/хранить 
технику на 1-2 р. в месяц

Чтобы взять технику 
напрокат, нужно ехать в ПВЗ/

ждать курьера

Сервисы аренды часто 
неудобны: регистрация, 

звонки, ожидание

РЕШЕНИЕ ПРОЕКТА 

Можно арендовать нужное устройство на короткий 
срок без затрат на покупку и хранение

Доступ к бытовой технике в доме. Взять и вернуть за 
2-3 шага в Telegram

Всё в одном интерфейсе Telegram WebApp: 
выбор, оплата, открытие ячейки, возврат



ПРОДУКТ
Умный шкаф 

(замки IoT) + Приложение  
(на базе Telegram)



РЫНОК
СЕГМЕНТ

Шеринг экономика

Шеринг бытовой техники

Рынок аренды бытовой техники в России 
ежегодно растёт на 20-40%

75% пользователей шеринговых услуг 
живут в городах-миллионниках, 

большинство — в Москве

Платформа “Арентер”Платформа “Арентер”

РAM

22 млрд. руб

TAM 
4,5 млрд. руб

SAM 
240 млн

SOM 
54 млн 



КОНКУРЕНТЫ
Классические пункты проката 4 2

Ас
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Avito,

Юла 343Беру Бери

Rentmania, 
Арентер 

PickPoint

1
Шкаф, БериБеру

Постаматы и умные боксы 2

Шкаф, БериБеру 1
Скорость и удобство



БИЗНЕС-МОДЕЛЬ
Ключевые партнеры

Придомовые заведения/
Поставщики техники

Поток дохода
Почасовая/суточная аренда, подписка 

для частых пользователей, реклама

в приложении и на шкафе Ценностное предложение

Техника возле дома на любой случай, умная 
полка, онбординг 3-5 минут, предзаказ Ключевые затраты

Оборудование, обслуживание 
оборудования, маркетинг, арендаКаналы сбыта

Локальный и оффлайн маркетинг, 
домовые чаты



РОСТ Цели роста
К концу 1 года работы — 10 установленных шкафов  

по периметру ЖК Москвы 

Текущий статус
Завершена разработка MVP (приложение) / 
подключены умные замки

Запуск пилота с 5 шкафов, подключение 1-2 
точек в месяц, поиск партнеров



РИСКИ
Крайне 

высокое
Отказ 


оборудования
Риски 


безопасности

Операционные 

риски

Неустойчивость 
спроса

Законодательные 
изменения
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Низкое

Крайне 

низкое

Крайне 

низкая Низкая Средняя Высокая

Вероятность

Крайне 
высокая

Новые 

конкуренты



ФИНАНСЫ
CAPEX

~750.000

для запуска 1 шкафа 

Выручка за 1 год 
3,26 млн

Точка безубыточности

6,24 млн
 Инвестиции 

4,5 млн. руб



КОМАНДА ПРОЕКТА

ТАТАР ПЕТР ТАТАР АЛИНА
Сооснователь и технический 

эксперт проекта

100+ проектов и 2 года практики создания 
цифровых решений для бизнеса

@petrtatar

Эксперт по развитию 

и коммуникациям

Партнерства, маркетинг, запуски 

и продвижение пилотных точек
@swanwayes


